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1 SAMMENFATNING

Danmark er et foregangsland, nar det kommer til fiernvarme. Det skyldes, at vi over
artier har udviklet et velfungerende fiernvarmesystem, der forsyner husholdninger
0g erhverv med en effektiv kraftvarmeproduktion. Danmark har gennem mange

ar opbygget en internationalt anerkendt ekspertise, som har gjort, at danske
kompetencer inden for fiernvarme er blandt de bedste i verden.

Udbredelsen af fiernvarme i Danmark er vokset

betydeligt de seneste artier, men hvad er

eksportpotentialet for fiernvarme og fiernkeling'?

Hovedkonklusionen i denne rapport er, at eksporten af

fiernvarmeudstyr forventes at vokse fra ca. 6 milliarder

kr. til godt 8 milliarder kr. i 2020 og til knap 11 milliarder

kr. i 2025 - en stigning pa 60 %. Derudover kan

felgende konkluderes:

» Eksporten forventes at have en arlig vaekstrate pé
6,5 %

» Det forventes, at der bliver skabt mindst 2.400 nye
jobs i eksportvirksomhederne

» Udfasning af fossile braendsler sastter oget fokus pa
fiernvarmesektoren.

Det er ikke overraskende, at eksportpotentialet
forventes at stige.

For det forste er der i Europa stort fokus pa,

at energiforbrug baseret pa fossile braendsler

skal udfases. Dette er en konsekvens af
klimaforhandlingerne under COP21 i Paris, og at
der efterfelgende er indgéet en globalt bindende
klimaaftale. Stigningen i den gennemsnitlige, globale
temperatur skal holdes under to grader. EU vil
reducere drivhusgasudledningen med 40 % i 2030.
Fjernvarme spiller her en helt central rolle, da den
indgér i boligernes opvarmning og keling, som
udger ca. halvdelen af energiforbruget i EU. Hvert ar
importerer de samlede EU-medlemslande energi for
mellem 400 og 500 milliarder euro. Sterstedelen af
Europas gasimport anvendes til opvarmning af boliger.

For det andet har Europa-Kommissionen lanceret
en ny strategi i februar 2016 for opvarmning og

" Nar virksomhederne opger deres eksport, sondrer de ikke mellem, om komponenten anvendes til fiernvarme eller fiernkeling. Derfor indgér tallene

samlet i eksporttallene og i markedsanalysen.
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keling "An EU Strategy on Heating and Cooling”.
Strategien &bner op for nye muligheder for den
danske fiernvarmeindustri, idet EU vil forsege at
mindske energiafheengigheden af lande uden for

EU, primeert afheengigheden af f.eks. importeret
naturgas, i takt med at energiforsyningen omstilles i
en grennere retning. EU’s nye strategi for opvarmning
0g keling er et meget vigtigt politisk signal, og
varme- og keleomradet er nu centralt placeret i EU's
politikdokumenter. Der er skabt et momentum for
sektorens udvikling i Europa med den nye EU-strategi
for varme og keling.

For det tredje forudses fiernvarme at blive mere
udbredt i fremtiden. Opvarmning af huse blev tidligere
betragtet som et lokalt problem, men i dag indtaenkes
boligopvarmning i et sammenhaengende system, nar
der er behov for energiforbedringer. Dertil kommer,

at befolkningsvaeksten i EU ikke forventes at stige,
men den stigende urbanisering betyder, at storre
byer vil vokse betragteligt de kommende &r. Denne

udvikling forventes at have en positiv indvirkning pa
udbredelsen af fiernvarmen i Europa.

En af fiernvarmens sterste fordele er, at man

er i stand til at integrere alle varmekilder pa

en fleksibel og let omstillelig made, f.eks.
overskudsstrem fra vind, sol og hydro, solvarme,
industriel overskudsvarme, geotermi, biomasse,
affaldsforbraending, nuklear, varmepumper. Nye
teknologiske landvindinger inden for varmeproduktion
vil hurtigt kunne udbredes til mange varmeforbrugere,
nar varmeproduktionen foregar centralt og
distribueres gennem et fiernvarmenet.

Danmark har vist, at man kan udnytte forskellige
braendsler til opvarmning og omstille sig til gren
energi samtidig med, at en hgj forsyningssikkerhed
opretholdes. Det er nogle af hovedargumenterne for,
at Europa-Kommissionen har skelet sé kraftigt til det
danske fiernvarmesystem i formuleringen af den nye
varme- og kolestrategi.



Danmark har seerlig mulighed for at udnytte
synergieffekterne mellem fiernkeling og fiernvarme, idet
branchen har kompetencerne til det. Bade fiernvarme
0g -keling har muligheder for at understotte elsystemet
ved at aftage el, nér den er billig og lagre henholdsvis
varmt og koldt vand i store termiske lagre.

Udviklingen af fiernvarmesektoren i EU-landene i
perioden fra 2005 og frem til 2013 giver anledning

til optimisme pé sektorens vegne. Leengden af
fiernvarmenettet er vokset med gennemsnitligt 2.800
km om aret svarende til en arlig gennemsnitlig vaekst

pa 2 %. Udvidelsen af fiernvarmenettet har ogsa givet
anledning til en eget daekningsgrad af befolkningen
med fiernvarme. Daekningsgraden med fiernvarme er
meget forskellig i de forskellige EU-lande. Otte lande har
daekningsgrader pa mere end 50 %.

Udbredelsen af fiernkeling i EU er begraenset. Det
vurderes, at behovet er stort for en kollektiv kelelasning,
men der er strukturelle barrierer. Udviklingen inden for
fiernkeling har udviklet sig positivt fra 2009 til 2013,
men fra et lavt niveau. Fjernkelingskapaciteten i EU-
landene voksede med 23 % over de fire ar, svarende
til en arlig veekstrate pa 5,4 %. Den ekspansive

vaekst viste sig ogsé i udviklingen af leengden af
fiernkelingsnettet fra 684 km i 2009 til 964 km i 2013,
svarende til en veekst i leengden af netveerket pa 41 %
over de fire ar eller en arlig veekstrate péa 9,0 %.

Fjernkeling er relativt lidt udbredt i Danmark. De
nuveerende rammebetingelser understotter ikke
udviklingen af fiernkeling. Desuden mangler branchen
referenceprojekter, der kan illustrere samspil og
udnyttelse af synergier med fiernvarmeprojekter. Det
fremmer ikke sektorens udvikling.

De danske virksomheder vurderer, at Vesteuropa

er den Kklart vigtigste eksportdestination med store
veekstmuligheder. Virksomhederne vurderer ligeledes,
at de er meget konkurrencedygtige pa kvalitet, og at
dette har stor betydning for eksporten. Politiske krav
til genanvendelse af overskudsvarme vil initiere en
steerkere udvikling af sektoren.
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Den danske eksport af fiernvarmeprodukter har ligget
relativt stabilt over den sidste tredrs periode pa omkring
6,3 milliarder kr. Danmark eksporterede for ca. 3,7
milliarder kr. i 2014 til EU28 svarende til 56 % af den
samlede fiernvarmeksport. Tyskland og Sverige er de
klart vigtigste markeder i EU28 med en samlet eksport
péa omkring 750 millioner kr. til hvert land. Udenfor EU
har Rusland tidligere veeret det storste eksportmarked
med en eksport pa omkring 1.000 millioner kr. og
herefter folger Kina med ca. 440 millioner kr.

Den danske fiernvarmebranche har de nedvendige
kompetencer, og efterspargslen efter disse
kompetencer vil ages som felge af Europa-
Kommissionens strategi og initiativer. De danske
virksomheder er meget positive omkring den fremtidige
eksport af fiernvarmekomponenter.

For at sikre sektorens fortsatte udvikling og understeotte
eksporten af dansk teknologi, ber der tages initiativer,
der kan:

sikre bedre rammevilkér for fiernkeling

etablere referenceprojekter inden for fiernkeling

sikre en endnu bedre integration af de danske
energisystemer

sikre @get genanvendelse af varme og kulde fra andre
processer

understotte regering-til-regering-initiativer om
udbredelse og regulering af fiernvarme

skabe en starre efterspergsel efter fiernvarme- og
kelingsprojekter i EU-landene.

DI Energi, Dansk Fjernvarme og Fjernvarmeindustrien
har bedt COWI om at analysere eksportpotentialet

i fiernvarmeindustrien. Ud over dette indeholder
rapporten en vurdering af markederne uden for EU.
Indholdet og vurderingerne i rapporten er imidlertid
COWTI's egne.

Dansk eksport bestar primeert af termostater, pumper,
malere, pragisolerede rersystemer og radgivning.

De danske komponenter er typisk hgjteknologiske
kvalitetsprodukter kendetegnet ved lang holdbarhed og
lave driftsomkostninger.
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INTERNATIONALE
KLIMAMALSZATNINGER
SAMT EU’'S STRATEGI

Stigningen i den gennemsnitlige, globale temperatur skal holdes under to grader

i henhold til den indgéede klimaaftale. EU har fulgt op med en ny EU-strategi

for opvarmning og keling, og varme- og keleomradet er nu centralt placeret i

EU’s politikdokumenter, hvilket er et meget vigtigt politisk signal. EU vil reducere
drivhusgasudledningen med 40 % i 2030. Opvarmning og keling udger omkring
halvdelen af EU’s energiforbrug. Hvert ar importerer de samlede EU-medlemslande
energi for mellem 400 og 500 milliarder euro. Sterstedelen af Europas gasimport

anvendes til opvarmning af boliger.

Der er skabt et momentum for sektorens udvikling
i Europa med den nye EU-strategi for varme og
keling. Den danske fiernvarmebranche har de
nadvendige kompetencer, og efterspoergslen efter
disse kompetencer vil ages som felge af Europa-
Kommissionens strategi og initiativer

Rammebetingelserne er vigtige for udviklingen af
fiernvarme- og fiernkelingssektoren. Da opvarmning

med fiernvarme er betydeligt mere klimavenlig end
de traditionelle, individuelle gas- og oliebaserede
kedellesninger, er de overordnede klimamalsaetninger
vigtige for at kunne vurdere fiernvarmesektorens
udviklingspotentiale. Ligeledes er EU’s politik pa
omrédet vigtig for at afdaskke, hvad der sker i de
enkelte medlemslande. Dette kapitel gennemgar de
seneste aftaler pa kimaomradet og samt EU’s politik
inden for fiernvarme og fiernkeling.
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2.1 FN’S KLIMAMALSATNINGER
2.1.1 COP21-AFTALEN

Klimaaftalen? indebeerer, at de 195 lande, der tiltradte
aftalen, skal reducere udledningen af drivhusgasser.
Efterfelgende har 175 lande underskrevet aftalen
ved en ceremoni i april 2016 i FN i New York. |

den bindende del af Paris-aftalen hedder det, at
aftalen skal styrke kampen mod klimatruslen ved

at holde stigningen i den gennemsnitlige globale
temperatur et godt stykke under 2 grader i forhold til
det ferindustrielle niveau samt gere en indsats for at
begraense temperaturstigningen til 1,5 grader.

Aftalens andre hovedpunkter kan opsummeres i:

> Landene skal bestrasbe sig pa at fa udslippene
af kimagasser til at toppe snarest muligt, sa
emissionerne netto gar i nul i anden halvdel af dette
arhundrede.

> Landenes egne klimaplaner, hvor de selv fastsastter
maélene, skal opdateres hvert femte ar. Méalene kan
kun skeerpes, ikke sleekkes.

> Landene skal hvert andet ar rapportere til FN om
fremdriften i planerne.

> Allerede i 2018 foretages en forste vurdering, selvom
aftalen forst geelder fra 2020.

Med EU’s 2030-pakke har de enkelte lande

hver sat mal for, hvor meget de vil reducere
drivhusgasudledningen. EU har samlet set forpligtet
sig til i 2030 at reducere udledningen af drivhusgasser
med 40 % i forhold til 1990, som specificeret i
konklusionerne fra det Europasiske Rads made i
oktober 2014. Aftalen indebaerer, at der skal prioriteres
hardt mellem alle energiforbrugende aktiviteter, hvis
maélet skal nas.

2.2 EU-STRATEGI FOR FJERNVARME
OG FJERNKGLING

Opvarmning og afkaeling star for det sterste
energiforbrug i EU. Opvarmning og keling udger
omkring halvdelen af EU’s energiforbrug, og meget
energi gar tabt i forbindelse med boligopvarmning.

75 % af opvarmningsforbruget udgeres af fossile
breendsler med gas som den primaere energikilde.
Hvert &r importerer EU-medlemslandene energi for
mellem 400 og 500 milliarder euro. Sterstedelen af
Europas gasimport anvendes til opvarmning af boliger.

Fiernvarme kom farst pa den politiske dagsorden i
EU i 2012 med energieffektivitetsdirektivets (EED)
artikel 14 omhandlende "Fremme af effektivitet

AFTALEN SKAL STYRKE KAMPEN MOD
KLIMATRUSLEN VED AT HOLDE STIGNINGEN |
DEN GENNEMSNITLIGE GLOBALE TEMPERATUR
ET GODT STYKKE UNDER 2 GRADER

* FCCC/CP/2015/L.9/Rev.1



under opvarmning og keling”. Det var forste gang, at
fiernvarme blev naevnt i officielle politikdokumenter fra
Europa-Kommissionen.

Nesste gang fiernvarme kom pé dagsordenen

var med vedtagelsen af energiunionspakken? i
februar 2015. Kernen i EU’s energiunionsprojekt er
bl.a. at reducere gasafheengigheden fra Rusland.
Ifelge energiunionspakken kan der hgstes enorme
effektivitetsgevinster ved brug af fiernvarme og
fiernkeling. Det var et vigtigt signal, at fiernvarme
nu betragtes som et middel til at opna eget
energieffektivitet.

Kommissionens vinterpakke fra februar 2016
indeholder fire tiltag*. Et af de tiltag var en specifik
strategi for opvarmning og fiernkeling "An EU
Strategy on Heating and Cooling” med sigte pa en
intelligent omstilling af denne sektor. Strategien har til
malsaetning at reducere importen af energi til EU og
afhaengigheden heraf, at reducere omkostningerne
for husholdninger og virksomheder og endelig at
bidrage til, at EU’s drivhusgasreduktioner og de ovrige
betingelser aftalt under COP21 i Paris overholdes.

EU strategien udstikker rammebetingelserne for at

integrere effektive opvarmnings- og kelingssystemer i

EU’s energipolitikker ved at fokusere pa at

1. reducere energitab i bygninger,

2. maksimere opvarmnings- og kelesystemernes
effektivitet og holdbarhed,

3. stotte effektivitetsforbedringer i industrien og

4. sikre en bedre integration af opvarmning og keling
med elsystemet.

BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET | 44
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Strategien identificerer lgsninger og foranstaltninger

til at nedbringe efterspargslen efter opvarmning og
afkeling i bolig-, service- og industrisektoren. Samtidig
skal strategien som minimum overvage kvaliteten

af tienesteydelserne og komforten og mindske
afhaengigheden af fossile breendstoffer.

Strategien leegger op til, at medlemslandene skal tage

en reekke initiativer stettet af Kommissionen inden for

felgende fem omrader:

1. bygninger,

2. effektive opvarmnings- og afkelingssystemer
baseret pa vedvarende energi,

3. smarte systemer,

. innovation og

5. finansiering.

N

| forbindelse med omrade 2 og den kommende

revision af Energy Efficiency Directive (EED),

Energy Performance of Buildings Directive (EPBD)

og Renewable Energy Directive (RED) vil Europa-

Kommissionen:

» Statte initiativer, der indebaerer @get anvendelse
af fornybar energi og erstatning af fossilbaserede
kedler med et effektivt opvarmningssystem
samt gget anvendelse af fornybar energi i
fiernvarmesystemer og kraftvarmeveerker

» Statte lokale myndigheder i at udarbejde strategier
for udbredelse af fornybare opvarmnings- og
kalingssystemer

» Etablere et webbaseret system til sammenligning
af livstidsomkostninger og fordele ved forskellige
opvarmnings- og kelingssystemer.

° Energiunionspakken, Bruxelles, den 25.2.2015 COM(2015) 80 final.

Et forslag til eendringer af den nuveerende forordning for naturgasforsyningssikkerhed, en revision af regler for energiaftaler mellem EU-lande og
tredjelande samt to nye strategier for henholdsvis varme- og kelesektoren og for lydende naturgas (LNG) og gaslagring.

SWD(2016) 24 final.
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Det er forste gang, at opvarmnings- og keleomradet far en sé fremtreedende plads i
EU, og hvor den danske model med fiernvarmen som baerende element er sé centralt
beskrevet som i den nye strategi. Fiernvarme, som i Danmark er den foretrukne
made at opvarme bygninger og huse pé, har inspireret Europa-Kommissionen i
udarbejdelsen af den nye varme- og kolestrategi. 64 % af boligmassen i Danmark
opvarmes i dag med fiernvarme. Heraf er 58 % af fiernvarmen baseret p& gren energi.
Cirka 3,6 millioner danskere far deres varme fra fiernvarme, som i stigende omfang er
produceret ved hjeelp af sol, halm, flis og treepiller. Det er isser den danske model med
udnyttelse af overskudsvarme, omlaegning til biobraendsler og en stigende integration
af el fra vindmeller, der har inspireret EU. Det specifikke EU-fokus pé etablering af et
effektivt opvarmnings- og afkelingssystem baseret pa vedvarende energi er meget
interessant for den danske fiernvarmesektor.

DET ER FORSTE GANG, AT OPVARMNINGS-

OG KOLEOMRADET FAR EN SA FREMTRADENDE
PLADS | EU, OG HVOR DEN DANSKE MODEL
MED FJERNVARMEN SOM B/ARENDE ELEMENT
ER SA CENTRALT BESKREVET SOM | DEN NYE
STRATEGI.



BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET | 44
INDEN FOR FJERNVARME OG FJERNKOLING

Det naeste skridt for EU er at felge op med direktiver, der konkret beskriver vejen

hen imod en mere baeredygtig varme- og kelesektor. | denne sammenhaeng er det
vigtigt, nér EED-, EPBD- og RED- direktiverne skal revideres, at initiativer omkring
fiernvarme og fiernkeling bliver indarbejdet som lasningsforslag. Det er i 2016, at alle
interesseorganisationer har sterst indflydelse pa revisionen af direktiverne. Direktiverne
skal herefter revideres, vedtages og efterfelgende implementeres i de nationale love.






FJERNVARME OG FJERNKOLING |
FREMTIDENS ENERGISYSTEMER

En af fiernvarmens storste fordele er, at man er i stand til at integrere alle varmekilder
péa en fleksibel og let omstillelig made, f.eks. overskudsstream fra vind, sol og hydro,
solvarme, industriel overskudsvarme, geotermi, biomasse, affaldsforbraending,
nuklear, varmepumper. Nye teknologiske landvindinger inden for varmeproduktion vil
hurtigt kunne udbredes til mange varmeforbrugere, nar varmeproduktionen foregar
centralt og distribueres gennem et fiernvarmenet.

Danske virksomheder har unikke kompetencer inden
for fiernvarme og fiernkeling, og de repraesenterer

en industri med en betydelig eksport og et stort
veekstpotentiale. Danmark er et foregangsland for
udnyttelsen af forskellige braendsler til opvarmning og
omstilling til gren energi samtidig med, at Danmark
har en hgj forsyningssikkerhed. Det er nogle af
hovedargumenterne for, at Europa-Kommissionen
har skelet sa kraftigt til det danske fiernvarmesystem
i formuleringen af den nye varme- og kolestrategi.

Danmark har seerlig mulighed for at udnytte
synergieffekterne mellem fiernkeling og fiernvarme.
Bade fiernvarme og -keling har muligheder for at
understette elsystemet ved at aftage el, nar den er
billig og lagre henholdsvis varmt og koldt vand i store

termiske lagre. Den nuveerende lovgivning indeholder
en raekke barrierer med hensyn til finansiering,
organisering mm.

Fjernvarme og fiernkeling har en lang raekke fordele
og har et stort element af fleksibilitet®, hvad angér
skift til en anden energiform og integration af avrige
energisystemer i fiernvarmesystemet. Desuden er
systemerne betydeligt mere klimavenlige end de
konventionelle opvarmningssystemer. Ulempen

er den relativt hgje investeringsomkostning
forbundet med etablering af fiernvarmesystemer,
med mindre overskudsvarme kan udnyttes til

at reducere driftsomkostningerne. Dette kapitel
gennemgar udviklingen i brugen af energikilder

i flernvarmesystemet, dels hvordan vedvarende

© Se i avrigt artikler i "District Energy — Energy efficiency for urban areas”, Think Denmark, White papers for green transition for breendselsfleksibilitet.



16 BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET
INDEN FOR FJERNVARME OG FJERNKOLING

energi kan integreres i fiernvarmesystemet, og dels
fleksibiliteten og fordelene ved at anvende fiernvarme
og fiernkeling.

3.1 UDVIKLING AF BRUGEN
AF ENERGIKILDER |
FJERNVARMESYSTEMERNE

Et fiernvarmeanleeg er et transportsystem for varme
i form af varmt vand. Det betyder, at alle former for
energi principielt kan udnyttes, nar infrastrukturen i
form af et forgrenet distributionsnet er til stede. Det
er tilfaeldet i hovedparten af Danmarks store og sméa
byer, som pa denne made har reduceret brugen af
fossile braendsler til et minimum, og denne udvikling
fortseetter lobende.

De fleste kulfyrede kraftvarmeanlseg i Danmark er i dag
enten lukkede eller ombygget til drift med biomasse
i en begreenset restlevetid, indtil nye typer anlaeg for
udnyttelse af vedvarende energi gradvist kan indfases.
Danmark importerer en stor maengde affald, som ogsa

anvendes i fiernvarmesektoren, hvor energi udnyttes
i effektive affaldsforbraendingsanleeg til produktion af
fiernvarme og el.

Det er pa denne baggrund, at olie i dag kun

deekker nogle fa procent af energien i Danmarks
fiernvarmeanlaeg. Kul og sidenhen naturgas afloste i
vid udstreekning olie og suppleres i dag af en stadigt
stigende andel af vedvarende energi, som nu daekker
omkring 58 % af fiernvarmens samlede energiforbrug.

Fjernvarme har en meget stor betydning for
reduktionen af drivhusgasser i Danmark. | &rene
fra 1990 til 2007 steg fiernvarmeproduktionen med
ca. 40 % som felge af fortsat udbygning, mens
udledningen af CO, fra vaerkerne blev reduceret
med ca. 31 %. Det skyldes primeert aendret brug af
breendsler og optimeret varmeproduktion.

Store maengder overskudsenergi ville ga tabt og
ville blive udledt til atmosfaeren eller havet, hvis
ikke fiernvarmeanlaeggene kunne udnytte den. |



Europa udnyttes overskudsvarmen slet ikke i samme
omfang som i Danmark og ledes i stedet direkte ud

i atmosfaeren eller i havet og floderne. Udnyttelse af
overskudsvarme sker i stigende omfang herhjemme,
hvor de vaesentligste eksempler pa& udnyttelse af
overskudsvarme fra industrien er cementfabrikkerne i
Aalborg, som deekker 18 % af arsforbruget i Aalborg
og raffinaderiet i Fredericia, som deekker ca. 30 % af
fiernvarmeforbruget i Trekantomradet.

3.2 VEDVARENDE
ENERGIS INTEGRATION |
FJERNVARMESYSTEMET

Biomasse er blandt de vedvarende energiformer,

der indtil nu har vundet sterst indpas i fiernvarmen i
Danmark. Det drejer sig om overskudshalm, treeflis fra
industri og skovbrug samt treepiller.

Vindenergi er blevet et andet — og meget synligt -
dansk speciale. Ligesom de fleste andre former for
vedvarende energi, er vindenergi ikke kontinuerligt

til radighed, da den er afhaengig af vejrforholdene.
Omvendt indebaerer det ogsa, at der i perioder

vil vaere overskudselproduktion til relativt lave
produktionspriser, der med fordel kan omseettes til
varme og udnyttes i fiernvarmeanlaeg. Dette kan ske
ved direkte opvarmning i elkedler eller i varmepumper,
der foruden varmen fra den tilferte el ogsé udnytter
overskudsvarme, som typisk forefindes ved sa

lave temperaturer, at den ikke umiddelbart kan
udnyttes til fiernvarme. Med varmepumpen laftes
temperaturen i overskudsvarme fra f.eks. en industri
til et niveau, der giver adgang til med fordel at udnytte
varmen. Samtidig sker der i disse ar en generel
saenkning af temperaturerne i fiernvarmesystemerne,
hvorved mulighederne for at udnytte endnu mere af
overskudsvarmen oges.

Solvarme vinder i stigende grad indpas i
fiernvarmeanleeg. Overalt i landet har mange store og
sma fiernvarmeselskaber taget initiativer til at bygge
solfangeranleeg i tilknytning til varmecentralen. Typisk
er der ogsa etableret varmelagre i form af tankanlaeg
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eller sékaldte damlagre, hvori en stor vandmasngde
kan lagre varme fra solfangerne. P& denne made er
det muligt at producere mere varme fra solen, end
der kan aftages om dagen, og varmen kan saledes
udnyttes om natten og/eller hen pa efteraret, nar
indstralingen er mindre.

Geotermisk energi er en potentiel varmekilde, som
i mindre omfang har vundet indpas i Danmark,
men som i andre lande, hvor betingelserne

herfor er bedre, allerede bidrager til bade el-og
varmeproduktionen. Ogsa i forbindelse geotermisk
energi kan det ofte veere hensigtsmeessigt at
anvende en varmepumpe til effektivt at haeve
temperaturen til det enskede niveau, som @ger
veerdien af varmen fra undergrunden.

Varmepumper kommer ikke til at omseette el fra
vindmegiller til varme for fiernvarmesystemer, med
mindre man politisk vedtager en modernisering

og lempelse af afgiftssystemet. Der kan leveres
mindst 3-6 kWh varme via varmepumper pr. kWh
el afhaengig af, hvor koldt mediet er. S&fremt det er
et onske at oge energieffektiviteten i fiernvarme- og

fiernkelingssystemerne og dermed @ge fiernvarmens

og fiernkelingens gkonomiske og miljgmaessige
potentiale, ber afgiftsstrukturen laegges om.

3.3 ANDRE MULIGHEDER FOR
INTEGRATION MED FJERNVARMEN

Fjernvarme er en omkostningseffektiv investering,
hvor overskudsvarme og anden breendsel kan
anvendes til opvarmning. Det giver mere energi
for pengene. Derudover er fiernvarmesystemer

betydeligt mere klimavenlige end opvarmning baseret

pé olie- og gaskedler. Det er vigtigt at anfere, at
energieffektivisering af fiernvarmeanlaeg ikke alene
bar have fokus pé at indfere vedvarende energi. En

kombination af vedvarende energi og nye energianleeg
samt effektivisering af maden, energien anvendes pa,
har et betydeligt potentiale for at nedbringe brugen af
fossile braendsler til gavn for klimaet. Nogle eksempler

herpa omtales nedenfor:
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Lavtemperaturfiernvarme er blevet et begreb med
stigende betydning for rationel drift. Traditionelt har vi
i Danmark gennem mange ar benyttet meget lavere
temperaturer i vores fiernvarmeanlaeg, end der er
tradition for i udlandet. Holdningen har veeret, at vi
ikke skulle anvende hgjere temperaturer, end at de
var tilstreekkelige til at opvarme vores huse til ca.

22 °C og vores varme brugsvand til ca. 60 °C. Typisk
har danske anleeg i mange ar veeret udlagt for 80 °C
i fremlgbet og ca. 40 °C i returledningen. | de senere
ar er der imidlertid kommet fokus péa betydningen

af at minimere temperaturerne for at reducere det
varmetab fra nettet, som uundgaeligt forekommer,
nar varmt vand transporteres i rer, selvom disse er
effektivt isolerede.

Det er neevnt ovenfor, at overskudvarme ber udnyttes
ved lavest mulige temperaturer for at f& mest energi
ud af denne "energikilde”. Ligeledes er det oplagt,

at jo bedre vores huse er isolerede, desto lavere er
varmeforbruget, og tilsvarende kan vi reducere de
nodvendige temperaturer i fiernvarmenettet.

Med moderne it-temperaturoptimeringsveerktojer er
det muligt at optimere driften af fiernvarmenettet, sa
bade forbrugernes behov for komfort og veerkets
behov for at reducere varmetabet og dermed ogsa
opna lavere driftsomkostninger tilgodeses. Erfaringen
viser, at det ved kontinuerlig optimering baseret

pé oplysninger om nettets drift, produktions- og
pumpeomkostninger samt vejrprognoser mm. er
muligt at drive et anleeg ved lavere temperaturer, end
man hidtil har gjort. Temperaturerne optimeres og
reguleres pa denne made online. Det betyder, at "cost
of energy” falder for fiernvarmesystemer.

Kravene til nye og renovering af aeldre bygninger
skaerpes labende. Det indebaerer blandt andet, at
isoleringsstandarden eges, hvorved husene kommer
til at bruge mindre energi i fremtiden’. Dette 8bner

muligheden for i hojere grad at benytte lavere
temperaturer. Hermed @ges ogsa mulighederne

for at benytte billig lavveerdioverskudsvarme samt
sol- og vindenergi. Ligeledes ages mulighederne

for at koble nogle af de nye energiformer med

f.eks. varmepumper, som bliver enklere og billigere

i drift, jo mindre forskellen mellem den nedvendige
fremlobstemperatur og temperaturen i en given kilde
af overskudsvarme er.

En af forudseetningerne for at ege anvendelsen

af fiernvarme bade herhjemme og i udlandet er,

at der ogsé satses pa forskning, udvikling og

demonstration inden for omradet, ligesom formidling

0g uddannelse er vigtigt. Der er vaesentlige

forsknings- og udviklingsaktiviteter i gang pa DTU,

SDU, AU og AAU i disse ar. Desuden gennemferes

flere demonstrationsprojekter i samarbejde med

fiernvarmeselskaber over hele landet. Her skal blot

naevnes tre vaesentlige projekter:

> Aalborg Universitets forskningsprojekt "4th
Generation District Heating” www.4dh.dk

» AffaldVarme Aarhus’ demonstrationsprojekt
"READY”. http://www.smartcity-ready.eu/

> EnergylLab Nordhavn - New Urban Energy
Infrastructures. http://www.energylabnordhavn.dk/

| starstedelen af Europa og den evrige del af verden
opvarmes boliger typisk ved hjeelp af individuelle olie-,
gas- eller elopvarmningsmetoder. Olie- og gasfyr

kan veere opstillet i hver enkelt bolig eller evt. som
feellesanlaeg i bygningernes keeldre. Er der tale om
elopvarmning, vil det typisk veere i form af elradiatorer i
alle boligens rum.

Det er evident, at mulighederne for under disse
betingelser at foretage en omstilling, der blot minder
om omfanget af den danske, er sveere at forestille
sig. Det antages, at sddanne overvejelser ligger

Der er fremkommet forskellige bud pa, hvor meget energi der kan spares ved renovering af boligmassen (maksimalt 40-60 % af det nuveerende
forbrug). Da fiernvarme bruges dels til boligopvarmning og dels til opvarmning af det varme forbrugsvand, kan varme til boligopvarmning i nye
huse reduceres markant. Varmeforbruget i den geldre del af boligmassen kan ogsa reduceres ved bedre isolering. Mens der kan spares pé energi til

opvarmning af boligerne, kan der ikke spares pa det varme forbrugsvand.
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bag Europa-Kommissionens udmelding i 2016 om at ville fremme udviklingen
af fiernvarme og -keling i Europa. Men der er ingen tvivl om, at der er skabt et
momentum for sektorens udvikling i Europa.

Boksen nedenfor lister fordelene ved fiernvarme.

FJERNVARME:

» Mindsker pavirkningen af luft og klima: Fjernvarmesystemer reducerer udledningen
af partikler og drivhusgasser.

Ressourceeffektiv opvarmningsform: Fiernvarme anvender energikilder som ellers
ville veere tabt, sdsom overskudsvarme fra industri og energiproduktion, biomasse
fra skove (halm, spildtree mv), braendbart affald, geotermi, overskudsstrem fra
vindmeller og solvarme. Energien fra disse ressourcer kan anvendes til opvarmning
af boliger, hvorved fiernvarme leder til en oget energieffektivitet.

Palideligt og effektivt og virker uden, at det ses, og varmen leveres aret rundt.
Mindsker behovet for investeringer i elnettet: Alternativet til fiernvarme er olie- og
gasfyrede kedler eller opvarmning baseret pa el. Da olie- og gasfyrede individuelle
losninger udfases, er det eneste alternativ opvarmning baseret pa enten el eller
varmepumper.

Er uafheengig af fremtidens breendsler: Fjernvarmen baserer sig ikke pa en enkelt
energikilde. Energikilden i fiernvarmesystemet kan relativt let sendres, hvis det er
hensigtsmaessigt. P& den made er et fiernvarmesystem en investering i fremtidens
fornybare energiforsyning.

3.3.1 FUERNKOJLING

De fleste store bygninger, sdsom indkabscentre, store kontorbygninger, hoteller,
supermarkeder og lufthavne samt offentlige indendersarealer som hospitaler, bliver i
dag nedkolet. Langt sterstedelen af bygningerne bliver kolet ved hjeelp af traditionel
eldreven aircondition, som bruger meget energi. Forbruget af keling er hastigt
stigende. Ifelge den europeeiske brancheorganisation Euroheat & Power anvender
40 % af alle kommercielle og offentlige bygninger i Europa keling af bygningen.
Ifelge EU’s prognose "EU Energy Trends 2030” vil forbruget af aircondition stige
med 50 % frem mod 2020.

Danmark har saerlig mulighed for at udnytte synergieffekterne mellem fiernkeling

og fiernvarme. Bade fiernvarme og -kaeling har muligheder for at understotte
elsystemet ved at aftage el, nar den er billig og lagre henholdsvis varmt og koldt
vand i store termiske lagre. Design, etablering og drift af fiernkelingsaktiviteter kraever
kompetencer, der findes i den danske fiernvarmesektor. Fiernvarme og -keling herer
derfor naturligt sammen, og der er store synergieffekter ved systematisk at udnytte
fiernvarmeteknologi i design-, etablerings- og driftsfasen.
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Dette geelder ogsé ved udvikling af nye projekter, hvor en fiernvarmekunde kan

have fordel af fa tilbudt fiernvarme og -keling p& én gang. Det danske energisystem
kan udbygges med smarte hybridanleeg, der udnytter produktion af energi og
overskudsvarme i energisystemet pa en effektiv made, men der er ogsé en fordel i at
kunne fremvise simple systemer, der effektivt anvender fiernkaling.

Den nuveerende lovgivning indeholder en raskke barrierer med hensyn til finansiering,
organisering samt anden lovgivning (herunder afgifts- og skatteregler), der begraenser
udbygningen af fiernkeling. | andre EU-lande sasom Sverige, Finland, Tyskland og
Frankrig reguleres fiernvarme og fiernkaeling efter ens principper. Danmark har derimod
valgt, at fiernvarme og -keling skal reguleres efter henholdsvis "hvile-i-sig-selv”-
princippet og efter "markedsmaessige vilkér”. "Lov om fiernvarmeforsyning” regulerer
fiernvarme efter "hvile-i-sig-selv’-princippet og "lov om fiernkeling” er for kommunale
fiernkelingsanleeg reguleret efter "markedsmaessige vilkar”.

| dag har danske kommuner derfor kun hjemmel til at deltage og investere i
fiernkalingsprojekter p& kommercielle vilkar. Fiernkelingsaktiviteter skal desuden
veere selskabsmaessigt udskilt, og der kan ikke stilles kommunegaranti til
fiernkelingsprojekter.

En anden regulering kan bidrage til at fremme den teknologiske udvikling og
innovation med fiernkaling, som sikrer et hiemmemarked, der kan demonstrere
danske fiernkalingslasninger. En ny regulering skal tage hejde for, at danske
virksomheder kan demonstrere flere forskellige fiernkelingsteknologier, som f.eks.
kompressionskeling, frikeling og absorptionskeling.

Fjernkeling giver flere fordele for virksomheder. Nogle af de vigtigste er:
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FJERNKOILING:

» Giver besparelser: Fjernkeling fungerer i princippet ligesom fiernvarme. Det betyder,
at udgifter til drift og vedligeholdelse stort set udgér. Virksomhederne kan reducere
vedligeholdelsesudgifter til bl.a. keleaggregater, kaletarne, komponenter og eltavler.
Virksomheden har ogsa besparelser pa udgifter til rddgivere, service, drift og
vedligeholdelse, eget timeforbrug og ikke mindst udgiften til el.

Giver klare miljgfordele og store CO,-besparelser. Lokale kaleanleeg producerer
keling mindre effektivt. Det centrale fiernkelingsanleeg kan anvende CO,-frie eller
neesten CO,-frie energikilder en stor del af &ret. Ideen bag fiernkeling er anvendelse
af lokale ressourcer, som ellers ville veere spildt. Overskudsproduktion fra fiernvarme
udnyttes i sommerméanederne til at producere keling til ejendomme.

Befordrer pladsoptimering. Da fiernkeling leverer keling direkte til eiendommen, kan
virksomhedens eksisterende koleanleeg nedleegges. Derved kan den overskydende
plads anvendes pa nye mader.

Indebeerer driftsmeessige fordele: Nar fiernkeling tilsluttes, opleves en

reekke indlysende fordele for ejendommens/virksomhedens drifts-og
vedligeholdelsesbudget. Tilslutningen bevirker, at der ikke skal afseettes
ressourcer til overvagning af et decentralt anleeg. Derudover undgas tid pa
vedligeholdelse og service. Driftsstop kan undgas, nar komponenter skal
udskiftes eller serviceres. Ligesom nedbrud i decentrale keleanlaeg undgas, da
fiernkaelingen overvages centralt.

Fordrer storskalafordele: Prisen pa mindre kelemaskiner er typisk dobbelt s& stor
som prisen pa en enkelt stort keleanlaag med samme effekt. Store keleanlaag gor
det muligt og rentabelt at etablere kaleakkumuleringstanke, som kan udjeevne

den relativt store dagnvariation og spare yderligere kapacitet. En kombinationen

af fiernkeling og fiernvarme kan udnytte den fluktuerende elproduktion med
varmepumper, varmelagre og kelelagre og dermed veere en af lgsningerne i
fremtidens energisystem.
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UDVIKLING AF

FJERNVARMESEKTOREN | EU

Udviklingen af fiernvarmesektoren i perioden fra 2005 og frem til 2013 giver anledning
til optimisme pé sektorens vegne. Laengden af fiernvarmenettet er vokset med
gennemsnitligt 2.800 km om &ret svarende til en arlig gennemsnitlig veekst pa 2 %.
Udvidelsen af fiernvarmenettet har ogsa givet anledning til en @get deekningsgrad af
befolkningen med fiernvarme. Daekningsgraden med fiernvarme er meget forskellig i
EU-landene. Otte lande har deekningsgrader pa mere end 50 %.

Den danske eksport af fiernvarmeprodukter har ligget
relativt stabilt over den sidste treérs periode pa omkring
6,3 milliarder kr. Danmark eksporterede for ca. 3,7
milliarder kr. i 2014 til EU28 svarende til 56 % af den
samlede fiernvarmeksport. Tyskland og Sverige er de
klart vigtigste markeder med en samlet eksport pa
omkring 750 millioner kr. til hvert land.

For at kunne vurdere eksportpotentialet for danske
virksomheder er det vigtigt at kende udviklingen af
fiernvarmesektoren og de danske virksomheders
position i de forskellige EU-lande. Dette kapitel opridser
status for og udvikling af fiernvarmesektoren i Europa.

4.1.1 UDVIKLINGEN | LENGDEN

AF FJERNVARMENETTET

Leengden af fiernvarmenettet er et godt udtryk for
udbredelsen af fiernvarmen i Europa. Udviklingen er
illustreret i Figur 4-1.

Betragtes leengden af fiernvarmenettet ses det, at
denne er vokset med knap 17 % fra 133.000 km i
2005 til 1565.000 km i 2013. Gennemsnitligt voksede
fiernvarmenettet i Europa med 2.800 km om éret

i perioden fra 2005 til 2013 svarende til en arlig
gennemsnitlig veekst i perioden pa 2 %.

Udviklingen i fiernvarmenettet daekker dog over
forskellige udviklingstrends i de forskellige EU-lande.
Ses der pa perioden fra 2009 til 2013, kan felgende
trends observeres: Den procentuelt sterste udbygning
fandt sted i ltalien med 58 % fra 2.404 km til 3.807
km. Herefter folger @strig med 21 % fra 4.049 km til
4.918 km, Sverige med 21 % fra 19.528 km til 23.667
km, Finland med 14 % fra 12.200 km til 13.850 km
og Frankrig med 12 % fra 3.321 km til 3.725 km. Den
procentuelle veekst i leengden af fiernvarmenettet siger
dog ikke s& meget om km-udviklingen, da f.eks. Italien
kommer fra et meget lavt niveau. Men det illustrerer,
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FIGUR 4-1
Udvikling i leengden af
fiernvarmenettet (i km)®

Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
2013 og 2015 Survey,
Euroheat & Power.

at der er vaekst i udviklingen af fiernvarmenettet. Tre lande har indrapporteret en
reduceret leengde af fiernvarmenettet (Kroatien, Letland og Ungarn), mens de evrige
lande har indrapporteret en udvikling med en encifret procentuel vaekst.
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4.1.2 UDVIKLING | FUERNVARMESALG TIL FORBRUGERNE

Udviklingen i salget af fiernvarme er sammen med lsengden af fiernvarmenettet
en god indikator for sterrelsen og vigtigheden af fiernvarmesektoren i Europa.
Salget af fiernvarme skal dog ses i lyset af, at boligmassen i disse &r gennemgar
en sterre renovering, hvorved energiforbruget i boligen reduceres. En lavere
termisk varmeefterspargsel kan derfor godt vaere forenelig med et stigende antal
fiernvarmeforbrugere. Figur 4-2 viser fiernvarmesalget til forbrugere fra 2005 og
frem til 2013.

Figur 4-2 viser det samlede fiernvarmesalg til tre forbrugergrupper: Beboelse, industri
og service. Pa det aggregerede niveau er der ikke det store udsving i salget. | 2009
var der et gget salg af fiernvarme sammenlignet med de evrige ar, men ellers udviser

“ Figuren er fremkommet ved hjeelp af data fra to publikationer fra EuroHeat & Power. Ikke alle lande har indrapporteret data for leengden af deres
fiernvarmenet for alle arene. For at fa s& mange lande som muligt med i grafen, er det antaget, hvis der mangler data i et givet ar for leengden af
nettet, at leengden af fiernvarmenettet er lig det senest oplyste tal. Det betyder, at de eeldre tal formodentlig er en smule overestimerede, hvorfor de
geldre veeksttal i realiteten skulle veere en smule storre.
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FIGUR 4-2
1.600.000 Fjernvarmesalg il
forbrugerne fra 2005 til
1.400.000 2013 (i TY)
1.200.000
1.000.000 .
800.000
600.000
400.000
200.000
2005 2007 2009 2011 2013 Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
W Beboelse  ®Industri = Service og andet 2013 og 2015 Survey,
Euroheat & Power.

salget et meget konstant niveau. Det samlede fiernvarmesalg i 2013 udgjorde
1.452.348 TJ, som er en reduktion fra 1.511.538 TJ i 2009 svarende til en reduktion
pa lige under 4 %. Set over hele perioden fra 2005, hvor salget var 1.434.606 TJ,
steg salget med godt 1 %. Dette viser, at fiernvarmesalget er meget stabilt, og at den
faldende varmeefterspergsel som folge af renoveringer af bygninger bliver opvejet
dels af urbaniseringen og dels af udvidelsen af fiernvarmenettet som illustreret i

Figur 4-1. Desuden kan den stigende vintertemperatur® ogsa have bevirket et lavere
varmeforbrug og varmesalg.

4.1.3 UDBREDELSE AF FJERNVARME | EU28-LANDENE
Nedenfor i Figur 4-3 er udbredelsen af fiernvarme i de forskellige EU-lande illustreret
malt pa salg af varme i henholdsvis 2009 og 2013, Salget er opgjort i TJ.

Af ovenstéende Figur 4-3 ses det, at lande som Tyskland og Polen leverer mest
fiernvarme til forbrugerne med omkring 250.000 TJ om &ret. | begge lande er der dog
registreret et fald i den leverede fiernvarme pa ca. 10% fra 2009 til 2013. | Tyskland
leverede de 254.839 TJ i 2013 mod 284.386 TJ i 2009 - altsa et fald pa 10,4%. |

¢ Udviklingen i graddagene fra 1999 til 2015 i Danmark har udvist en faldende tendens fra 2.887 graddage i 1999 til 2.643 graddage i 2015 svarende
til et fald pa ca. 15 graddage pr. &r, og alle &rene ligger markant under normalaret pa 3.112 graddage.

9 For en korrekt sammenligning af salget mellem to &r, ber varmesalget korrigeres med graddage. | Danmark var graddagene i 2009 2.857 mens
graddagene i 2013 var 2.890. S& graddagene i de to ar afviger ikke meget fra hinanden. Graddagene i de andre lande er ikke oplyst.
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FIGUR 4-3
Markedstarrelse for
fiernvarme i Europa i hhv.
2009 og 2013 (TJ)

Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
2015 Survey, Euroheat &
Power.

Note: Der er ikke angivet data
for udviklingen i markedsster-
relse i UK.
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Polen leverede de 248.693 TJ i 2013 mod 272.801 TJ i 2009 — svarende til et fald pa
8,8 %. Herefter folger Sverige med omkring 175.000 TJ leveret fiernvarme. | Sverige
blev den leverede fiernvarme reduceret med 4 % i 2013 i forhold til 2009.

Herefter folger en raekke lande som Qstrig, Tjekkiet, Danmark, Finland og Slovakiet
med omkring 100.000 TJ leveret fiernvarme. Det er lidt forskelligt fra land til land,
om den leverede maengde fiernvarme er faldet eller steget. Der er ikke et entydigt
meonster for disse lande.

Den storste vaekst i salget af fiernvarme var i @strig med 28 % fra 63.074 TJ til
80.747 TJ og ltalien med 41 % til fra 23.559 TJ til 33.119 TJ. Dette svarer ogsa godt
overens med veeksten i laengden af fiernvarmenettet. Vaeksten i Norditalien er bl.a. et
udtryk for, at man ensker at reducere gasafhaengigeden fra Rusland.

De storste fald i salget af fiernvarme var i Ungarn med -24 % fra 40.859 TJ

til 30.967 TJ, Slovakiet med -12 % fra 94.240 TJ til 82.726 TJ og Bulgarien

med -10 % fra 20.088 TJ til 18.002 TJ. Disse fald kan forklares med introduktion af
energibesparende initiativer og dermed som et resultat af renovering af den eeldre del
af bygningsmassen.

4.1.4 DAKNINGSGRAD MED FJERNVARME
Hvis der tages hensyn til befolkningens sterrelse, er fiernvarmens daekningsgrad
meget forskellig pa tveers af EU-landene. Af nedenstéende Figur 4-4 ses andelen af
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FIGUR 4-4
Deekningsgrad med fiernvarme i EU-landene (2013)

Kilde: District Heating and Cooling, Country by Country, 2015 Survey,
Euroheat & Power.
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FIGUR 4-5

Udvikling i andelen af
befolkningen, der er
daekket af fiernvarme fra
2009 til 2013

Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
2015 og 2013 Survey,
Euroheat & Power.

Note 1: Der er ikke angivet
data for udviklingen i andelen
af befolkningen, der er daek-
ket af fiernvarme for UK.

Note 2: Daekningsgraden
er opgjort af de forskellige
medlemsorganisationer i
Euroheat & Power 2015
versionen for 2013. For
deekningsgraden i 2009 har
medlemslandene opgjort
antallet af mennesker, der
er forsynet med fiernvarme,
hvorefter de har opgjort den
samlede population.

befolkningen i de enkelte EU-lande, der serviceres med fiernvarme. Den lysebla farve
angiver deekningsgrad i lande med under 10 % fiernvarme, den markebla farve angiver
daekningsgrad over 35 % fiernvarme, mens den blé farve angiver lande derimellem.

70%
60%
50%

40%
30%
20%
@

10% I I
0% I
& ©

m Deskningsgrad i 2009 Daekningsgrad i 2013

Af Figur 4-4 kan man se, at der er meget stor variation i andelen af mennesker, der
forsynes med fiernvarme pé tveers af landene. Dette skyldes, at hvert land typisk
har haft sin egen tilgang til varmeforsyning. De @steuropaeiske lande sével som de
fire nordiske lande har haft en feelles tilgang og etableret fiernvarmeforsyninger. De
ovrige vesteuropeeiske og alle sydeuropeaeiske lande har haft en individuel tilgang

til boligopvarmning — typisk baseret pa olie- og gaskedler samt elopvarmning,

da perioden for opvarmning er relativ kort. Derfor har disse lande en meget lille
fiernvarmeandel. Udviklingen i andelen af befolkningen, der er daekket af fiernvarme
fra 2009 til 2013, er illustreret i Figur 4-5.

Figur 4-5 viser, at andelen af befolkningen, der er serviceret af fiernvarme, overstiger
50 % i otte lande. Det er Island med 92 %, Letland med 65 %, Danmark med 63 %,
Estland med 62 %, Litauen med 57 %, Polen med 53 %, Sverige med 52 % og
Finland med 50 %. Deaekningsgraden steg i perioden fra 2009 til 2013 i syv af disse
lande pé naer i Litauen, hvor daskningsgraden faldt en smule.
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De store vesteuropaeiske lande har ikke seerligt heje deekningsgrader. Tyskland har
en deekningsgrad pé godt 12 %, hvor daskningsgraden er ca. 9 % i den vestlige
del af landet, og omkring 31 % i den gstlige del af landet. Frankrig ligger pa 7 %,
Italien p& 6 % og England pa kun 2 %. Et land som Holland har ogsé kun en
deekningsgrad pa 4 %.

Det generelle billede i Figur 4-5, er, at der er en storre del af befolkningen, der serviceres
med fiernvarme, hvis man sammenligner tallene fra 2009 med tallene fra 2013. Dette
billede bekraeftes ogsa af udviklingen i leengden af fiernvarmenettet, jf. Figur 4-1.

4.2 DANSK EKSPORT AF FUJERNVARMEPRODUKTER

En opgorelse af den samlede danske eksport af fiernvarmeprodukter eksisterer
ikke, da eksporten konteres pa generelle varenumre. Eksporten kan approksimeres
ved at betragte varekoderne, der indeholder fiernvarmekomponenter og justere
disse. Alternativt kan man sperge alle virksomheder om deres eksport af
fiernvarmekomponenter til de forskellige lande. Begge statistiske approksimationer
giver anledning til en vis usikkerhed.

4.2.1 DANSK EKSPORT AF FUERNVARMEPRODUKTER
Den samlede danske eksport af fiernvarmeprodukter til regionerne USA, Kina, EU28
og resten af verden er afbildet i Figur 4-6.

FIGUR 4-5
4.000 Dansk eksport af fiernvar-

meprodukter til verden fra
3.500 2012 til 2014 (mio. kr)
3.000
2.500 Kilde: Statistical Office of
2.000 the European Communities.
1,500 (201‘6)‘. EUROSTAT: Trade
Statistics. Luxembourg:
1.000 Eurostat.
500
- - . - Note. Der blev foretaget

) en omklassificering af data
Kina EU28 Resten af verden ) °
i 2012, hvorfor en sam-

m2012 m2013 m2014 menligning med tidligere ar er
problematisk.
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Den samlede danske eksport af fiernvarmeprodukter var i 2012 6,4 milliarder kr.,
mens den faldt marginalt til 6,2 milliarder kr. i 2013 for igen at stige til 6,3 milliarder kr.
i 2014, Eksporten har séledes ligget relativt stabilt over den sidste tredrs periode.
Danmark eksporterede for ca. 3,7 milliarder kr. svarende til 56 % af eksporten til
EU28. USA eller Nordamerika kabte for ca. 250 millioner kr. fiernvarmeprodukter
svarende til 5 % af den samlede danske eksport af fiernvarmeprodukter. Kina kabte
for omkring 440 millioner kr. fiernvarmeprodukter eller godt 8 % af den samlede
eksport. Resten af verden (inklusive Rusland, Tyrkiet, Schweitz, Norge) stod for ca.
30 % af den danske eksport svarende til godt 1,9 milliarder kr., hvor Rusland er det
sterste danske eksportmarked med en eksport pa ca. 1 milliard kr.

DANSK EKSPORT AF FUERNVARMEPRODUKTER TIL EU
Den samlede danske eksport af fiernvarmeprodukter' til EU28 udgjorde i perioden fra
2012 til 2014 i omegnen af 3,7 milliarder kr. rligt.

Den danske fiernvarmeeksport i perioden fra 2012 til 2014 til udvalgte EU28-lande er
vist i Figur 4-7.

Set over perioden fra 2012 til 2014 er Tyskland og Sverige de klart vigtigste markeder
i Europa for dansk fiernvarmeindustri med en samlet eksport pa omkring 750 millioner
kr. til hvert land. Herefter felger Frankrig med godt 350 millioner kr. Umiddelbart
herefter folger en gruppe lande, hvor den danske fiernvarmeeksport er imellem 100
0g 250 millioner kr. Disse lande er Finland, UK, ltalien, Holland, Polen og Jstrig.

Eksporten til Tyskland og Sverige har generelt veeret konstant eller svagt voksende fra
2012 til 2014, mens eksporten har veeret faldende til England og Frankrig i samme
periode. Eksporten til Holland, Polen og Jstrig har ogséa veeret svagt faldende.

I Sterrelsen og sammensaetningen af den danske eksport af fiernvarmeprodukter er ogsé undersegt ifm. det udsendte spergeskema. 66 ud af 250
virksomheder svarede pé spergsmalene. Der blev foretaget en kalibrering af de virksomheder, som ikke havde svaret, séledes at der kunne
etableres et samlet billede af den danske eksport. Baseret pa denne undersegelse viste eksporten sig samlet at veere 5,5 milliarder kr., hvoraf
3,4 milliarder kr. gik til Europa. Det samlede billede er séledes teet pa det, der er beskrevet ovenfor.

2 Denne er fremkommet ved at anvende handelsstatistik fra Eurostat. De varegrupper, hvori der indgér fiernvarmeprodukter, er blevet identificeret. Det
drejer sig om 104 varegrupper. Herefter er det for hver varegruppe anslaet, hvor stor en andel der vurderes at veere fiernvarmerelateret. Der er séle
des et vist usikkerhedselement i tabellerne, da der ikke findes eksplicitte koder for fiernvarme.



800M

BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET
INDEN FOR FJERNVARME OG FJERNKOLING

Sl

FIGUR 4-7
Gennemsnitlig &rlig dansk eksport til udvalgte EU28-lande i
perioden fra 2012 til 2014 (mio. kr.)

Kilde. Statistical Office of the European Communities. (2016).
EUROSTAT: Trade Statistics. Luxembourg: Eurostat. Med tilpasning af
varekategorier.
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4.2.2 DANSKE MARKEDSANDELE | EU

De danske virksomheders markedsandele siger noget om, hvor godt man har

fat i det pageeldende marked. Betragtes den danske eksport til EU28 fordelt pa
markedsandele, beregnet som dansk eksports andel af hvert lands samlede import af
fiernvarmeprodukter, ser vi en mindre stigning i markedsandelene fra 2012 til 2014. |
2012 og 2013 udgjorde markedsandelen 2,7 %, og voksede til 2,9 % i 2014.

Figur 4-8 viser de danske markedsandele' i EU28-landene i forhold til landenes
samlede import af udstyr fra fiernvarmesektoren.

Figuren viser, at Danmark har de sterste markedsandele i Sverige og Finland pa
omkring 7 % af landenes import af fiernvarmeprodukter. Figuren illustrerer derudover,
at de danske virksomheders markedsandel er voksende fra 2012 til 2014 i begge
lande, hvilket tyder p& en sterre penetrering af markederne. Litauen er det land hvor
Danmark har den tredjeterste markedsandel med 4,8 % af den samlede litauiske
import af fiernvarmeprodukter, men med en svagt faldende tendens. Herefter

folger England og Ungarn med markedsandele p& omkring 3,75 % af den samlede
import, set over de sidste tre &r. Markedsandelene i England falder dog i perioden
mens markedsandelene i Tyskland er vokset. Det viser, at de danske virksomheder i
stigende grad har faet fat i det vigtige tyske marked. De danske markedsandele i de
sydeuropasiske lande er meget sma.

1% De danske markedsandele pa de europaeiske markeder er fremkommet pé& baggrund af de 104 varegrupper indeholdende fiernvarme. Problemet
med disse varegrupper er, at de ogsa indeholder varer, der gar til andre sektorer. F.eks. anvendes pumper ikke kun til fiernvarme men ogsé inden
for vand og spildevand. Med en antagelse om, at pumpeproducenter i et givet land er "ens”, forstéet pa den méade, at de producerer lige meget til
fiernvarme som til evrige sektorer som de danske producenter, kan markedsandelene udregnes uden korrektion af varegrupperne.
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FIGUR 4-8
Danske markedsandele i forhold til EU28-landenes samlede
import inden for fiernvarmesektoren

Kilde: Statistical Office of the European Communities. (2016).
EUROSTAT: Trade Statistics. Luxembourg: Eurostat.
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UDVIKLING AF

FJERNKOLINGSSEKTOREN | EU

Udviklingen inden for fiernkeling har udviklet sig positivt fra 2009 til 2013.
Fiernkalingskapaciteten i EU-landene voksede med 23 % over de fire ar, svarende

til en arlig veekstrate pa 5,4 %, men fra et meget lavt niveau. Den ekspansive vaekst
viste sig ogsé i udviklingen af leengden af fiernkelingsnettet fra 684 km i 2009 til

964 km i 2013. Det svarer til en vaekst i laengden af netvaerket pa 41 % over de fire
ar eller en arlig veekstrate pa 9,0 %. Salget af fiernkeling i EU-landene voksende med
10 % over de fire &r eller en arlig veekstrate pa 2,4 %.

Der er praktisk taget ingen fiernkeling i Danmark —
0g ingen referenceprojekter inden for fiernkeling.
Rammebetingelserne for udvikling af fiernkeling

er ikke pa plads i Danmark, hvilket heemmer
sektorens udvikling. Desuden mangler branchen
referenceprojekter, der kan illustrere samspil og
udnyttelse af synergier med fiernvarmeprojekter.

Fjernkeling er distribution af koldt vand til primaert
virksomheder, offentlige bygninger og hospitaler med
behov for keling. Vandet kales i et centralt anleeg,
hovedsageligt baseret pa anvendelse af koldt havvand.
Dette kan typisk lade sig gere fra oktober til maj. Vandet
distribueres via rerledninger til kunderne, som ved hjeelp

af en veksler anvender det kolde vand til at kele vandet
i deres egne systemer. Herefter sendes vandet retur til
det centrale keleanleeg, hvor det keles pa ny.

Fjernkeling fungerer principielt ligesom fiernvarme, idet
produktionen sker centralt. Leveringen af keling foregar
gennem et sammenhaengende rersystem, der ligner
det eksisterende system til distribution af fiernvarme.
Dette kapitel redeger for status og udviklingen af
fiernkelingssektoren i Europa.

Udviklingen i fiernkelingskapaciteten i EU landene fra
2009 til 2013 er illustreret i Figur 5-1.
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FIGUR 5-1
Udviklingen i fiernkelings- 1.600
kapaciteten i EU landene, 1400 et
2009-2013 (MWih) 1000 e
1.000
800
600
400
Kilde: District Heating and 200
Cooling, Country by Country, B
2015 Survey, Euroheat & 2009 2011 2013
Power.
Fiernkelingskapaciteten i EU-landene var i 2009 pa 1.200 MWith voksende til 1.335
MWith i 2011 og yderligere til 1.481 MWth i 2013. Det svarer til en vaekst i kapaciteten
pa 23 % over de fire ar eller en arlig vaekstrate pa 5,4 %.
Den oven for angivne vaekst i fiernkelingskapaciteten varierer steerkt mellem
landene. | Figur 5-2 er vist udviklingen i fiernkelingskapaciteten i udvalgte EU-lande
fra 2005 til 2013.
FIGUR 5-2
Udviklingen i fiernkalings- 800
kapaciteten i udvalgte 700

EU-lande, 2005-2013
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o ol KT
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Kilde: District Heating and

. &) ) Q O
Cooling, Country by Country, N & NN q§\ > N4
<] ry by Y, o ((\& & SN O & %O
2015 og 2013 Survey, & S
Euroheat & Power. NB:
Kapaciteten i Sverige er ikke m 2005 2007 ®=W2009 =2011 m2013

oplyst i statistikken.




Det ses af Figur 5-2, at Frankrig havde den klart sterste fiernkelingskapacitet

BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET

med 669 MWth. Det ses ogs4, at alle lande pa neer Tyskland foregede

fiernkelingskapaciteten. Tyskland reducerede kapaciteten med 13 % fra 2009 til 2013.
Polen foregede kapaciteten med 514 % fra 7 MWth i 2009 til 43 MWth i 2013. @strig
oplevede en vaskst pa 168 % fra 28 MWth i 2009 til 75 MWth i 2013, mens Finland

havde en veskst pa 74 % fra 117 MWth i 2009 til 204 MWth i 2013.

Der er stort set ingen fiernkelingskapacitet i Danmark. De danske brancheorganisationer
og virksomheder vurderer, at fiernvarmeselskaberne har kompetencerne til at drive
fiernkelingssystemer, men sektorens kompetencer anvendes ikke i tilstraskkeligt
omfang, da fiernkelingssektoren er minimal i Danmark. Dette vurderes at veere
problematisk, da fiernvarmeselskaberne har kompetencerne, men praktisk taget ingen
muligheder for at anvende dem til at drive fiernkeling. Herudover er der ikke andre i
Danmark, der har kompetencerne til at drive fiernkeling. Det er séledes problematisk,

at kompetencerne i fiernvarmebranchen ikke udnyttes bedre, da det kan gé ud over de
danske eksportmuligheder inden for fiernkaling. Manglende referenceprojekter blev af
virksomhederne naevnt som en haemsko for @get dansk eksport af denne teknologi.

5.1.1 UDVIKLINGEN | LZENGDEN AF FJERNKG@LINGSNETTET

Udviklingen i leengden af fiernkalingsnettet i EU-landene fra 2009 til 2013 er illustreret i

Figur 5-3.
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Dette vurderes at

veere problematisk, da
fiernvarmeselskaberne har
kompetencerne, men praktisk
taget ingen muligheder for

at anvende dem til at drive
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FIGUR 5-3

Udviklingen i lsengden
af fiernkelingsnettet i
EU-landene, 2009-2013
(km)

Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
2015 Survey, Euroheat &
Power.
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FIGUR 5-4

Udviklingen i lsengden

af fiernkelingsnettet i
udvalgte EU-lande, 2005-
2013 (km)

Kilde: District Heating and
Cooling, Country by Country,
2015 og 2013 Survey,
Euroheat & Power.

tF

Leengden af fiernkelingsnettet
i EU-landene var i 2009 684
km voksende til 781 km i
2011 og yderligere til 964 km
i 2013. Det svarer til en vaekst
i leengden af netveerket pa 41
% over de fire &r eller en arlig
veekstrate pa 9 %.

Leengden af fiernkelingsnettet i EU-landene var i 2009 684 km voksende til 781 km i
2011 og yderligere til 964 km i 2013. Det svarer til en vaekst i leengden af netveerket pa
41 % over de fire &r eller en arlig vaekstrate pa 9 %.

Udviklingen i leengden af fiernkelingsnettet i udvalgte EU-lande fra 2005 til 2013 er
illustreret i Figur 5-4.
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Figuren illustrerer, at udviklingen er forlabet meget forskelligt i perioden. Finland og
Sverige har oplevet en kraftig procentuel udbygning af fiernkelingsnettet. Sverige havde
en vaekst pa 63 % fra 311 km ledningsnet i 2009 til 506 km i 2013, mens Finland havde
en veekst pa 66 % fra 58 km i 2009 til 96 km i 2013. @strig havde dog den sterste
procentuelle vaekst pa 87 %, men her var udgangspunktet et ledningsnet pa 6 km i
2009. De ovrige lande oplevede en svag stigning i ledningsnettet.

5.1.2 UDVIKLINGEN | SALGET AF FUERNKOLING
Udviklingen i salget af fiernkeling i EU landene fra 2009 til 2013 er vist i Figur 5-5.

Salget af fiernkeling i EU-landene var i 2009 pé 8.215 TJ voksende til 8.531 TJ i 2011
og yderligere til 9.027 TJ i 2013. Det svarer til en vaekst i salget pa 10 % over de fire ar
eller en éarlig vaekstrate pé 2,4 %. Det samlede salg af fiernkeling i EU udger under 10 %
af det samlede salg af fiernvarme i Danmark, jf. Figur 4-3.
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FIGUR 5-5
9.200 Udviklingen i salget af
fiernkeling i EU-landene,
%00 2009-2013 (TJ)
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7.600 Cooling, Country by Country,
2009 2011 2013 2015 Survey, Euroheat &
Power.
Udviklingen i salget af fiernkeling i udvalgte EU-lande fra 2005 til 2013 er afbildet i
Figur 5-6.
FIGUR 5-6
4.000 Udviklingen i salget af
fiernkeling i udvalgte EU-
3.500 lande, 2005-2013 (TJ)
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Salget af fiernkaling er stort set identisk i Frankrig og Sverige, som havde Europas
sterste salg af fiernkeling. Sverige oplevede en veekst i salget pa 14 % fra 2.984 MWith
til 3.416 MWith, mens Frankrig oplevede et fald i salget fra 3.330 MWth i 2009 til 3.168

MWith i 2013.
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”» 5.1.3 DANSK FJERNVARMEINDUSTRI OG
Skal D‘a“mar.k opnaen FJERNKOLINGSEKSPORTPOTENTIALE
andeli det stigende antal Der er store energibesparelser ved at satse pé fiernkeling og ved systematisk at

flernkelingsprojekter udnytte muligheden for at bruge fiernvarmeteknologi til distribution af koldt vand.

udlandet kreever det, at

teknologiens funktionsmade ) L
Udbredelsen af fiernkeling i EU er begraenset. Det vurderes, at behovet er stort for en
kan demonstreres lokalt, og at

der kan findes en lovmasssig kollektiv kalelosning, men der er strukturelle barrierer. Behovet er stort i de udviklede

lsning, der seetter skub i lande, men ogsé i andre lande i takt med at levestandarden stiger. For Danmark

udrulningen. repraesenterer fiernkeling et stort eksportpotentiale. Den danske fiernvarmeindustri er
forende pa sit felt, da danske forsyningsvirksomheder er store pa hiemmemarkedet
for fiernvarme. Inden for fiernkeling foretages der i disse ar store investeringer i mange
europaeiske lande, men ogsa USA, Japan og Korea er langt fremme med fiernkeling.
Der er ligeledes et keempe markedspotentiale for fiernkeling i Mellemasten. De
danske virksomheder gar glip af disse eksportmuligheder, idet der er mangel pa
referenceprojekter i Danmark, fordi rammebetingelserne for udbygning af fiernkeling
ikke er pa plads.

Skal Danmark opnéa en andel i det stigende antal fiernkelingsprojekter i udlandet
kraever det, at teknologiens funktionsméde kan demonstreres lokalt, og at der kan
findes en lovmaessig lasning, der seetter skub i udrulningen.



DANSKE VIRKSOMHEDERS SYN
PA FJERNVARMESEKTOREN/
MARKEDSPOTENTIALET

De danske virksomheder vurderer, at Vesteuropa er den klart vigtigste
eksportdestination med store veekstmuligheder. Virksomhederne vurderer ligeledes,
at de er meget konkurrencedygtige pa kvalitet, og at dette har stor betydning

for eksporten. Krav til genanvendelse af overskudsvarme vil initiere en steerkere

udvikling af sektoren.

Dette kapitel gennemgér de danske
virksomheders vurdering af fiernvarmesektoren
og markedspotentialet. Farst gennemgas
virksomhedernes vurdering af vaekstmulighederne
pé eksportmarkederne og de vigtigste
eksportdestinationer. Dette efterfolges af
virksomhedernes vurdering af vigtigheden af
forskellige parametre for konkurrenceevnen og
dermed eksportmulighederne. | Bilag B gennemgas
de danske virksomheders vurdering af kriterier for
vaekst/succes og af risici og barrierer.

6.1 VIGTIGE EKSPORTDESTINATIONER
Fiernvarmesystemer kan betale sig, safremt de

set over en laengere periode er billigere end andre
individuelle opvarmningsformer. Vurderingen er
udelukkende baseret pa de lokale forhold, der er
geeldende i et givet omrade. Kan overskudsvarme fra
virksomheder eller brandbart affald anvendes, vil det
gere fiernvarmen mere gkonomisk rentabel.

Virksomhedernes vurdering af de vigtigste nuveerende
eksportdestinationer er illustreret i Figur 6-1.
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@vrig Vesteuropa 25%
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Rusland og SNG 24%
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Mindre vigtig eksportdestination m Ingen eksport

Det fremgar meget tydeligt af Figur 6-1, at virksomhederne vurderer, at Vesteuropa
er klart det vigtigste marked. 26 % af virksomhederne vurderer, at England

er den vigtigste eksportdestination, og 24 % vurderer, at England er en vigtig
eksportdestination. Taet herpa kommer Tyskland, hvor 21 % af de danske
virksomheder vurderer landet som det vigtigste eksportmarked, mens 29 % af
virksomhederne vurderer, at Tyskland er en vigtig eksportdestination. Det er lidt
bemaerkelsesveerdigt, at England vurderes sé heijt, da Tyskland jo klart er det sterste
marked. Det ma bunde i, at virksomhederne fremadrettet vurderer England som et
vigtigt marked.

Til trods for at over en tredjedel af den danske eksport gar til steuropa, Rusland
samt SNG-landene og Kina, vurderer virksomhederne ikke p.t., at disse markeder

er seerligt vigtige eksportdestinationer. Kun 9 % af virksomhederne vurderer, at disse
fire omrader er vigtige eksportdestinationer. Virksomhederne vurderer dog, at der

er et keempe markedspotentiale i disse regioner, men af forskellige arsager, primaert
finansieringsmaessige, er disse omréder sveere at vaekste pa i gjeblikket. Men billedet
kan eendre sig relativt hurtigt, da markedspotentialet i disse omrader er meget stort.

FIGUR 6-1

Vigtigste eksportdesti-
nationer for de danske
virksomheder
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6.2 VURDERING AF VAKSTMULIGHEDER
De danske virksomheders syn pa egne vaskstmuligheder i de forskellige dele af
verden er illustreret i Figur 6-2.

FIGUR 6-2
Virksomhedernes syn pa
egne vaekstmuligheder for Tyskland e 570 5% IEEZ
eksport af fiernvarme- og
fiernkelingsydelser og England 40.5% 33% 10%
-produkter
@vrig Vesteuropa 39% 31% 1%
Osteuropa 18.4% 42.1% 13.2% 26.3%
Holland 20.6% 26.5%
Andre markeder 28% 23% 8%
Rusland og SNG 22% 19% 24%
Kina 20%
Nordamerika  [eHeEZ) 28.6% 20% 42.9%
0%  10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80%  90%  100%
m Store vaekstmuligheder  m Middel veekstmuligheder = Smé/ingen veekstmuligheder m Ved ikke
» De danske fiernvarmevirksomheder vurderer, at det storste veekstpotentiale for
De danske fiernvarmeindustrien ligger i Vesteuropa. 40 % af virksomhederne vurderer, at der er
fiernvarmevirksomheder

store veekstmuligheder i Tyskland, England og i resten af Vesteuropa, mens 20 %
af virksomhederne vurderer, at der er store vaekstmuligheder i Holland. Yderligere
mener 43 % af virksomhederne, at der er middel vaekstmuligheder i Tyskland, mens
30 % vurderer, at der er middel veekstmuligheder i England, Holland og i det ovrige
Vesteuropa.

vurderer, at det storste
vaekstpotentiale for
fiernvarmeindustrien ligger i
Vesteuropa.

Ca. 20 % af virksomhederne vurderer, at der er store vaekstmuligheder | Jsteuropa
og Rusland. Godt 40 % af virksomhederne vurderer derudover, at der er middel
vaekstmuligheder i @steuropa, mens 29 % vurderer, at der er middel vaekstmuligheder
i Kina.
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Virksomhederne vurderer ikke, at der er store vaekstmuligheder i henholdsvis
Kina og Nordamerika. Kun ca. 11 % af virksomhederne vurderer, at der er store
veekstmuligheder i Kina, mens 9 % vurderer, at der er store vaekstmuligheder i
USA. Knap 30 % af virksomhederne vurderer, at der er middel vaekstmuligheder i
Kina og USA.

Det er blevet pointeret i interviewene, at udviklingen af fiernvarme og
fiernkalingssektoren i hej grad er betinget af rammevilkérene i de enkelte lande. Et
veekstinitiativ, der kunne fremme eksporten, vil vaere en pavirkning af de enkelte
landes regeringer for at forbedre rammebetingelserne for udbredelse af og kendskab
til fiernvarmens gkonomiske, tekniske og miligmaessige fordele samt dens fleksible
integration med de ovrige energisystemer.

6.3 BETYDNINGEN AF PRIS, KVALITET, SERVICE OG
SUPPORT SAMT EN STARK BRANCHE FOR EKSPORT

| Figur 6-3 er virksomhedernes vurdering' af betydningen af pris, kvalitet, service og
support samt en steerk branche for eksporten af fiernvarmeprodukter gengivet.

FIGUR 6-3

petyaning af pris, kvaliet,

service og support samt
en staerk branche for

e e 12
support pa produktet/ydelsen 8% i % eksport

En steerk dansk fiernvarme-
og fiernkelingsbranche

Pris 29% 31% 33%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

36% 45% 14%

m Meget stor betydning  m Stor betydning Nogen betydning = Mindre betydning @ Ingen betydning

'“ | forbindelse med naerveerende analyse er der fremsendt et spergeskema til 250 virksomheder (Fjernvarmeindustriens og FIF’'s medlemmer),
der alle potentielt arbejder med eksport af fiernvarmeprodukter. Fiernvarmeindustrien vurderer, at ca. 120 af disse virksomheder eksporterer
fiernvarmeprodukter. 26 % eller 66 virksomheder har besvaret spergeskemaet. 33 af virksomhederne eksporterer udstyr/komponenter, 15
virksomheder eksporterer radgivning/konsulentydelser, mens 3 virksomheder eksporterer andet. 19 virksomheder i undersegelsen har svaret, at
de ikke eksporterer. | alt har 19 % af eksportvirksomhederne besvaret spargeskemaet. For at f& et mere retvisende billede af omsastningen, blev
besvarelser omkring omsastning og beskaeftigelse fra tidligere undersegelser af fiernvarmebranchen inddraget i de spergsmal, hvor dette gav
mening, hvilket gav i alt yderligere 92 virksomheder. Ligeledes er der foretaget en opskalering til nationalt niveau af omsaetning og beskeeftigelse i de
ovrige virksomheder, der ikke besvarede spergeskemaet pa baggrund af beskaeftigelsesdata fra CVR-registret.
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FIGUR 6-4
Virksomhedernes vurde-
ring af egen virksomheds
konkurrencedygtighed

Den danske fijernvarmebranche vurderer, at kvaliteten af de produkter, der
leveres, har meget stor betydning for eksporten. Naesten 60 % af virksomhederne
tilleegger dette meget stor betydning, mens de resterende 40 % mener, at
kvaliteten har stor betydning.

Adgang til service og support pa produktet/ydelsen er den naest-vigtigste parameter,
hvor 34 % af virksomhederne anser det for meget vigtigt, at kunden har adgang til
service og support. 54 % af virksomhederne anser, at adgang til service er af stor
betydning. 12 % tilleegger det nogen betydning.

Det renomme, der udspringer af en steerk og kompetent branche, tilleegges ogsa
meget stor betydning hos 36 % virksomhederne, mens 45 % tilleegger det stor
betydning. De resterende virksomheder tilleegger det nogen eller mindre betydning.
Dette indikerer, at branchen kontinuerligt skal markedsferes som en ledende og
kompetent spiller internationalt.

Méske er det lidt overraskende, at prisen ikke vaegter tungere. Knap 30 % af
virksomhederne tilleegger pris meget stor betydning for eksporten, mens yderligere

31 % tilleegger prisen stor betydning. 33 % af virksomhederne tillaegger prisen nogen
betydning, mens de resterende 7 % af virksomhederne tilleegger den mindre betydning.

6.4 HVOR KONKURRENCEDYGTIGE VURDERES DANSKE
VIRKSOMHEDER AT VARE?

Virksomhedernes vurdering af deres egen konkurrencedygtighed er gengivet i Figur 6-4.

Kvalitet 86% 14%

Adgang til service og support 35% 51% 14%

Pris 19% 77% 5%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

m Meget konkurrencedygtig  m Gennemsnitlig konkurrencedygtig Ikke konkurrencedygtig
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86 % af de danske fiernvarmevirksomheder vurderer, at de er meget
konkurrencedygtige i udlandet pé kvaliteten af deres produkter. De resterende

14 % af virksomhederne vurderer, at de er gennemsnitligt konkurrencedygtige pa
kvaliteten. Flere af virksomhederne indikerede under interviewene, at forsknings- og
udviklingsopgaver var meget vigtige for at veere pa forkant med produkternes kvalitet
og funktionalitet, og at der blev afsat betydelige summer til fortsat produktudvikling.

| denne sammenheaeng er det ogsa vigtigt, at prisen pa produktet ikke kun ses som
investeringsomkostningen, men ogsé i relation til de érlige driftsomkostninger set over
produktets levetid.

35 % af virksomhederne mener, at de leverer en adgang til service og support

som er meget konkurrencedygtig, mens 51 % mener, at de er gennemsnitligt
konkurrencedygtige pa denne parameter. 14 % af virksomhederne mener ikke, at de
leverer en adgang til service og support, der er konkurrencedygtig.

19 % af virksomhederne vurderer, at de er konkurrencedygtige pa prisen, mens 77 %
vurderer, at de er gennemsnitligt konkurrencedygtige. Kun 4-5 % af virksomhederne
vurderer, at de ikke er priskonkurrencedygtige.

Alt i alt vurderer mindst 86 % af de danske eksportvirksomheder, at de er meget
eller gennemsnitligt konkurrencedygtig pa kvalitet, adgang til service og support
samt pris. 5 % af virksomhederne vurderer dog, at de ikke konkurrencedygtige
pé prisen af deres produkt, og 14 % vurderer, at de ikke kan levere en
konkurrencedygtig support. De danske virksomheder vurderer branchen som
helhed, som de vurderer deres egen situation.

Det blev nsevnt under interviewene, at safremt der blev stillet nationale krav om
genanvendelse af overskudsvarme, frem for at tillade udledning af overskudsvarmen
fra industrien til luften og havet, vil det initiere en udvikling af sektoren i hele Europa. De
lande, der indferte nationale krav, ville straks se en udvikling af sektoren hen imod aget
anvendelse af fiernvarme.
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VURDERING AF POTENTIALET
FOR DEN DANSKE FJERNVARM-
EINDUSTRI INDEN FOR EU28

Fremtiden for de danske eksportvirksomheder ser lys ud. De danske virksomheder
er meget positive omkring den fremtidige eksport af fiernvarmekomponenter.
Virksomhederne forventer arlig vaskst i eksporten pa 6,5 %. Den danske
flernvarmeeksport forventes at vokse fra de nuveerende 6,6 milliarder kr. i 2016 il
8,1 milliarder kr. i 2020 og videre til 10,7 milliarder kr. i 2025, hvilket naesten er ca.
62 % mere end det nuvaerende niveau over en 10-arig periode.

Der er store forventninger til det britiske marked
med &rlige veskstrater pa 11,5 % frem mod 2020
og voksende til 17 % frem mod 2025. Baseret

pé virksomhedernes veekstforventninger skal der
yderligere ansaettes godt 2.400 nye medarbejdere i
industrien frem mod 2025.

Virksomhederne er tilfredse med det politiske signal,
der ligger i den nye EU-strategi for varme og keling,
men vurderer ogs8, at der vil g& en del &r, for den

vil blive omsat til konkrete projekter. Men det er
opfattelsen, at s&fremt strategien blev omsat til
nationale handlingsplaner, vil det europeeiske marked
vokse yderligere end, hvad der er indarbejdet i de
nuveerende vaekstprognoser.

Udbredelsen af fiernvarmesystemer skal ses i den
politiske kontekst i de enkelte lande og i lyset af

rammebetingelserne for fiernvarmen. Den storste
kurs-trigger, som virkelig kan give vaekst i EU28-
omrédet er, hvorvidt, hvornar og i hvilkket omfang
den nye EU-strategi for opvarmning og keling bliver
indarbejdet i de tre reviderede direktiver og i de
nationale energi og klimaplaner, og om de falges
op med konkrete og forpligtende malsastninger pa
fiernvarmeomradet. Andre faktorer, der kan pavirke
udviklingen af fiernvarme- og fiernkelingsmarkedet,
er olie- og gasprisen samt elprisen. Stiger disse
priser, vil det reducere incitamentet til at beholde
de individuelle opvarmningslasninger. Hvis prisen
pé disse energikilder derimod falder, reduceres
incitamentet til at udbygge fiernvarmenettet.

Vurderingerne af eksportpotentialet er dog forbundet
med betydelig usikkerhed, da der skal vaere politisk
vilje til at skabe de rette rammevilkar for udviklingen
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FIGUR 7-1

Forventede veegtede ar-
lige veekstrater i eksporten
til forskellige omrader og
den éarlige gennemsnitlige
eksport

Kilde: Virksomhedernes svar
pa det udsendte sperge-
skema for vaekstprocenter
og Eurostat for gennemsnitlig
arlig eksport

7

De danske virksomheder
forventer frem mod 2020 en
gennemsnitlig arlig veekst i
eksporten pa omkring 6,5 %.

af fiernvarmesektoren. Udviklingen af fiernvarmesektoren i Europa har aldrig for
set sa lys ud. Der er politisk momentum omkring sektoren, og den kan medvirke
til at n& de politiske klimamaélsaetninger. Dette kapitel gennemgar det forventede
eksportpotentiale for de danske virksomheder inden for fiernvarmesektoren.

7.1 VAEGTEDE GENNEMSNITLIGE ARLIGE VAEKSTRATER

De forventede arlige veekstrater i eksporten er fordelt pa forskellige omréader, jf.
Figur 7-1. Veekstraterne er de veegtede gennemsnitlige arlige veekstrater, hvilket
indebeerer, at der er taget hgjde for sterrelsen af den forventede eksport. Figuren
skal ses i sammenhaeng med Figur 4-6 og Figur 4-7, der viser den danske eksport
af fiernvarmekomponenter til forskellige lande/regioner, hvis starrelsen af de enkelte
markeder skal vurderes. | Figur 7-1 er den gennemsnitlige arlige eksport til de
respektive omrader gengivet.
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De danske virksomheder forventer frem mod 2020 en gennemsnitlig arlig veekst i
eksporten p& omkring 6,5 %. Denne veskstrate forventes at fortsastte frem mod 2025
dog med en lidt mindre arlig veekstrate. Vasksten er en kombination af veskst i markedet
for fiernvarmeprodukter samt en generel forventning om at ege markedsandelene.

| Europa er det vurderet, at det er Vesteuropa, der driver eksporten med en arlig
veekstrate pa 7,5 % frem til 2020 og yderligere 8,2 % fra 2021 til 2025.
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Internt i Vesteuropa er der store forventninger til England. Her forventes &rlige
vaekstrater pa 11,5 % i perioden frem til 2020, som stiger til 17 % frem mod 2025.
Da udgangspunktet for vaeksten i England er lille, genererer det ikke den store
vaekst i kroner, men det indikerer, at de danske virksomheder anser England som et
vaekstomréde inden for fiernvarmeindustrien.

Tyskland vurderes at have et veekstpotentiale pa mellem 6-7 % om éret i den
betragtede periode. Holland vurderes til at have et veekstpotentiale, der er en smule
hojere end det tyske.

TYSKLAND:

Det tyske marked for fiernvarme forventes at udvikle sig gradvist men positivt. Der er

ikke nogle omrader af Tyskland, der som sadan vil vokse eksplosivt. Fiernvarmen skal

bidrage til de tyske klima- og energimél péa felgende made:

> Der er sat et mal om, at 25 % af den producerede elektricitet skal komme fra
termiske kraftveerker i 2030 (115 TWh)

> Reduktion af drivhusgasser med 40 % i 2020 i forhold til 1990. Fjernvarme reducerer
udledningen af drivhusgasser med 56 millioner tons CO, om &ret

Mélet om, at 25 % af elektriciteten skal komme fra kraftvarmeveerker i 2030 er
understattet af forskellige stetteprogrammer sdsom skattefritagelse/reduktioner og
forskellige stotteordninger. Den forbedrede kraftvarmelov (KWKG) giver forskellige
incitamenter til at n& mélet med de 25 %’s elektricitet fra kraftvarmeproduktion.
Finansiel stotte kan opnas til nye eller udvidelser af eksisterende fiernvarmenetvaerk
samt til varmelagring, hvis der leveres varme fra kraftvarmevaerker. Loven specificerer
0gs4, at fiernkeling kan opna finansiel statte. Den overordnede greense for

stotte i kraftvarmeloven er 750 MEUR pr. &r (hvoraf 150 MEUR er aremaerket til
fiernvarme- og fiernkelingsnet og lagring). Den maksimale stotte til fiernvarme- og
fiernkelingsnettet er sat til 40 % af investeringsomkostningen. Mindst 60 % af varmen
i netvaerket skal komme fra kraftvarmeinstallationer. Kraftvarmeloven er fremsendt

til Europa-Kommissionen og afventer endelig godkendelse. Indtil den er godkendt,
sker der ikke s& meget i fiernvarmesektoren. Bliver den godkendt af Europa-
Kommissionen og af den tyske regering, forventes det, at sektoren vil vokse betydeligt
mere end forudset i denne rapport.

7

Internt i Vesteuropa er der
store forventninger til England.
Her forventes arlige veekstrater
pa 11,5 % i perioden frem til
2020 som stiger til 17 % frem
mod 2025.
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HOLLAND:

Holland er inde i en omstillingsperiode veek fra den traditionelle og individuelle
gasdominerede opvarmningsform mod mere fiernvarme. Den hollandske minister for
pkonomiske anliggender har praesenteret en varme vision (2015), hvor naturgasnettet
skal erstattes af flere fiernvarmenet. Det er en markant eendring i den hollandske
politik p& omradet. Overskudsvarmen har ikke tidligere i noget stort omfang veeret
anvendt i varmeforsyningen. Det skal den nu. Fjernvarmenettet vokser derfor specielt i
de store byer som Rotterdam og Amsterdam.

Flere tidligere gasfyrede kraftvarmeveerker er blevet konverteret til affaldsbaserede
kraftvarmeveerker. Som folge heraf udvides fiernvarmenettet i byer som Amsterdam,
Alkmaar, Nijmegen og Arnhem. Kraftvarmevaerker baseret pa affald betragtes af EU
som 50 % fornybar i modseetning til gas, der er 0 % fornybar. | dag (2016) udger
andelen af fornybar energi kun 5 % af energiforbruget i Holland. Holland har lovet, at
andelen af fornybar energi skal op pa 14 % i 2020. Det indikerer, at der kommer fart
pa konverteringen fra gas til fiernvarme. Specifikt i Amsterdam er der i dag ca. 66.000
huse, der er forbundet til et fiernvarmenet. Bystyrets mal er, at 230.000 huse skal
tilsluttes et fiernvarmenet inden 2040. Det svarer til en arlig veekst pa 5,5 % i antallet
af tilslutninger.

Det "@vrige Vesteuropa", som primaert teeller Sverige, Finland og Frankrig er vurderet
til at have et vaekstpotentiale pa linje med "Vesteuropa", dog er den forventede arlige
veekstrate fra 2020 og frem mod 2025 vurderet til at vaere omkring 4 %.

FRANKRIG:

Kun ca. 7 % af Frankrigs varmebehov er deekket af fiernvarme. Fjernvarmenettet
voksede fra 3.321 km i 2009 til 3.725 km i 2015 svarende til en vaskst pa 12

%. Engie-direktor Henri Balzan'® forventer, at fiernvarmenettet i Frankrig vil blive
femdoblet frem mod 2030, hvilket betyder, at leengden af fiernvarmenettet vil vaere
18.625 km i 2030. Det svarer til en arlig veekst pa 10 % eller en gennemsnitlig
arlig foragelse af nettet pd 930 km. Naturgas er stadig den anvendte energiform

i kraftvarmeveerkerne og erstatter typisk olie og kul, men den fornybare energi
vinder indpas i fiernvarmesystemet. Anvendelse af geotermisk energi sével som
biomasseanleeg finder stadig sterre udbredelse i Frankrig. Denne udvikling fordrer,
at de centrale anlaeg kan afsaette den producerede varme til de omkringliggende
forbrugere. Derfor ses der en positiv udvikling af fiernvarmenettet i omrader, hvor der
etableres geotermiske anleeg og biomasseanleeg.

'® http://uk.reuters.com/article/france-biomass-wood-idUKL5N 1616 3G
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SVERIGE:

Der er en gennemsnitlig deekningsgrad med fiernvarme pa 52 %. Ser man péa
forsyningen af boligblokke, er 92 % af denne boligmasse opvarmet med fiernvarme,
og industrien er deekket med ca. 80 %. De mere spredt beliggende villaer, hvor

der er teet pa 15 % tilslutning, forventes fortsat at anvende varmepumper og/eller
elopvarmning som de primeere energikilder. | henhold til Svensk Fjarrvarme er Sverige
ved at veere taet pa et modent marked for fiernvarme, hvor potentialet for ekspansion
er begreenset. Der vil fortsat ske en renovering af nettet samt tilslutning af mindre
perifere fiernvarmekunder, men ikke nogen sterre udbygning af fiernvarmenettet, da
de fleste teetbeliggende huse og boligblokke allerede har faet etableret fiernvarme. De
vigtigste faktorer, der driver denne udvikling, er den fortsatte urbanisering i Sverige og
folgerne af den voksende befolkning fra immigration og relativt hgje fodselsrater.

De gsteuropeeiske lande har generelt travlt i fiernvarmesektoren. Der foretages
investeringer i konvertering af olie- og gaskedler til biomassekedler, der foretages
energieffektiviseringer i husene for at f& varmeforbruget ned, det eksisterende
ledningsnet konverteres til presisolerede rersystemer, der etableres bedre malesystemer,
og det forseges at oge tilslutningen til fiernvarmenettet. De steorre investeringer folger
typisk efter bevilinger fra Europa-Kommissionen via strukturfondene. Dette er den
typiske situation, som opleves i de baltiske lande samt @steuropa.

| Jsteuropa er den arlige eksportvaekst vurderet til at veere godt 6 % frem mod 2020,
mens den reduceres til knap 3 % i perioden frem mod 2025.

Efter nogle svaere ar i Rusland i 2014 og 2015, hvor mange danske virksomheder sé
et fald i eksporten til Rusland og SNG-landene, forventes der nu en mindre vaskst end
tidligere pa dette omrade. Virksomhederne indikerede alle, at der er et stort behov for
renovering og udbygning, men at finansieringen udgjorde det store problem. Dette
haenger primaert sammen med den faldende oliepris, de vestlige landes sanktioner
mod Rusland og Ruslands modtraek, og dermed mindre midler til boligrenovering og
forbedret infrastruktur.

Tidligere tiders store veekstrater i Kina er nu faldende, og virksomhederne forventer
nu arlige vaskstrater pa omkring 6 %. | perioden frem til 2020 forventes de arlige
vaekstrater at stige til godt 7 %.

Virksomhederne forventer arlige veekstrater pa omkring 6 % pa det nordamerikanske
marked frem mod 2020, mens vasksten tager til frem mod 2025, hvor de arlige
vaekstrater vurderes at nd 15 %.
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UNITED KINGDOM:

Varmestrategien fra 2013 er en vision, som indikerer, at op til 50 % af boligmassen
kan tilsluttes et fiernvarmenet inden 2050. | England forventes der en sterre
udbygning af fiernvarmenettet i de kommende ar. Regeringen har afsat 300 millioner
pund til omstilling af varmesektoren. Regeringen har identificeret potentiale til at
servicere op til 14 % af United Kingdom med fiernvarme fra det nuvaerende niveau
p& 2 %. Der er ca. 122 kommuner med i projektet, og der udarbejdes i omegnen

af 180 feasibility studier for fiernvarmeprojekter. Det forventes, at feasibilitystudierne
vil generere projekter for ca. 2 milliarder pund i budgetperioden frem mod 2025.

Der kan findes yderligere information om investeringsguiden og projektportefelien
www.gov.uk/government/publications/investing-in-the-uks-heat-infrastructure-heat-
networks. Her findes ligeledes et regneark, der labende opdateres, indeholdende alle
fiernvarmeprojekter. Disse er dog forskellige, hvad angar modenhed. Det vurderes,

at aktivitetsniveauet i sektoren vil vaere relativt hejt i perioden fra 2016 og frem til
2021. Projekterne vil typisk ikke veere inden for den eksisterende boligmasse, men

vil vaere genereret af nybyggeri eller i offentlige bygninger, svarmmehaller, hospitaler,
universiteter og andre uddannelsesinstitutioner. Det kunne ogsé vaere andre offentlige
uddannelsesinstitutioner. Udviklingen vurderes at ske inden for mindre netveerk, der
vokser organisk og efterfolgende kobles sammen til storre netvaerk.

Den skotske regering anslar, at 40.000 huse skal forbindes til et fiernvarmenet

inden 2020, hvilket er en stigning pa fem gange det nuvaerende niveau pa omkring
9.000 huse. Den skotske regerings Heat Network Partnership (HNP) opbygger
kontinuerligt en database for investeringsprojekter. De estimerede totale potentielle
investeringsomkostninger for godt 100 identificerede projekter i HNP-databasen er
mellem 200 og 440 millioner pund, som inkluderer fiernvarmeveerker, netveerk samt
husstandstilslutninger. Yderligere information om investeringsguiden samt projekterne
kan findes pa HNP’s website www.districtheatingscotland.com.
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7.2 UDVIKLING | DEN DANSKE
FJERNVARMEEKSPORT FREM MOD 2025

De danske virksomheders vurdering af udviklingen i den danske eksport til hhv. EU28
0g ikke-EU28 fra 2016 til 2030 er afbildet i Figur 7-2.

FIGUR 7-2
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Af Figur 7-2 fremgar det, at den danske fiernvarmeeksport forventes at vokse fra
de nuveerende 6,6 milliarder kr. i 2016 til 8,1 milliarder kr. i 2020 og videre til 10,7
milliarder kr. i 2025. Andelen af eksporten der gar til EU28 vokser fra 58 % til 60 %
frem mod 2020. | 2015 udgjorde eksporten af konsulentydelser ca. 67 millioner kr.,
hvilket svarer til ca. 1 % af den samlede eksport.

7.2.1 BESKAFTIGELSEN | DEN DANSKE FJERNVARMESEKTOR

Den gennemsnitlige eksport pr. ansat i fiernvarmeindustrien har i de senere ar ligget
omkring en 1 ansat pr. 1,5 millioner kr. eksport. Tallet har veeret svagt stigende grundet
produktivitetsgevinster og automatisering i sektoren de seneste ar. Antages der nu en
fremadrettet arlig produktivitetsstigning pa 2,5 %, vil det pavirke beskasftigelsen. En
ansat i industrien vil séledes i 2025 kunne eksportere for ca. 1,9 millioner kr.

Baseret pa den skitserede udvikling i eksporten i Figur 7-2 er den akkumulerede
nybeskaeftigelse i fiernvarmeindustrien som felge af virksomhedernes vaekst-
forudsigelser skitseret i Figur 7-3.
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FIGUR 7-3
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Baseret pa virksomhedernes egne vaekstforudsigelser vil beskesftigelsen i industrien
gradvist vokse, og i 2025 vil der veere ansat yderligere godt 2.400 nye medarbejdere i
industrien.




EKSPORTPOTENTIALET FOR
DANSKE VIRKSOMHEDER

Dette kapitel opsummerer eksportpotentialet i fiernvarmesektoren. Der er lavet en
analyse af de vigtigste markeder og udarbejdet en liste over en reekke tiltag, som bar
undersgges for at understotte dansk eksport af fiernvarme og fiernkalingsprodukter.

8.1 EKSPORTPOTENTIALET |
FJERNVARMESEKTOREN

Den danske fiernvarmeeksport forventes at vokse fra
de nuveerende 6,6 milliarder kr. i 2016 til 8,1 milliarder
kr. i 2020 og videre til 10,7 milliarder kr. i 2025,
hvilket er ca. 60 % mere end det nuveerende niveau
over en 10-&rig periode.

Veeksten i eksport af fiernvarmeteknologi frem
mod 2025 betyder, at der skal ansaettes godt
2.400 nye medarbejdere i fiernvarmeindustrien De
danske virksomheder er meget positive omkring
den fremtidige eksport af fiernvarmekomponenter.
Gennemshnitligt set forventes der arlige
eksportvaekstrater pd omkring 6,5 %.

Virksomhederne er meget tilfredse med det politiske
signal, der ligger i den nye EU-strategi for varme og
keling, men vurderer ogsa, at der vil ga en del &r,

for den vil blive omsat til konkrete projekter. Uanset
dette understotter strategien den positive udvikling af
sektoren. Safremt EU-strategien bliver implementeret

i revisionen af direktiverne, vil det europasiske marked
vokse yderligere end indarbejdet i de nuveerende
vaekstprognoser. COP21-aftalen stotter op om den
grenne omstilling af energisektoren, hvilket er positivt
for den danske fiernvarmesektor.

8.2 VIGTIGSTE MARKEDER FOR

FUERNVARMESEKTOREN

Set over perioden fra 2012 til 2014 er Tyskland

og Sverige de klart vigtigste markeder i Europa

for dansk fiernvarmeindustri med en samlet
eksport p& omkring 750 millioner kr. til hvert land.
Herefter folger Frankrig med godt 350 millioner kr.
Umiddelbart herefter folger en gruppe lande, hvor
den danske fiernvarmeeksport er pa imellem 100 og
250 millioner kr. Disse lande er Finland, UK, ltalien,
Holland, Polen og @strig. Udenfor EU har Rusland
tidligere veeret det storste eksportmarked med en
eksport p& omkring 1.000 millioner kr. Herefter
folger Kina med ca. 440 millioner kr.






Udviklingen af fiernvarmesektoren i perioden

fra 2005 og frem til 2013 giver anledning til en

vis optimisme pé sektorens vegne. Leengden af
fiernvarmenettet er vokset med gennemsnitligt
2.800 km om &ret svarende til en arlig gennemsnitlig
vaekst pa 2 %. Fjernvarmesalget har ligget rimeligt
konstant i den betragtede periode, og den faldende
enhedsvarmeefterspergsel som felge af renoveringer
af bygninger opvejes af salget af varme som folge

af udvidelsen af fiernvarmenettet. Udvidelsen af
fiernvarmenettet har ogsé givet anledning til en @get
deekningsgrad af befolkningen med fiernvarme.

8.3 HVAD BUR GURES

FOR AT FREMME DANSK
EKSPORT AF FUERNVARME OG
FJERNKOLINGSPRODUKTER?

Det er seerdeles vigtigt for eksporten, at der er et
dansk hjemmemarked og gode referenceprojekter,
som kan vises frem. Dette er i hgj grad geeldende for
fiernvarmemarkedet, hvor der kan fremvises mange
referenceprojekter. Det samme er ikke tilfeeldet for
fiernkelingssektoren. Derfor bor der treeffes et valg,
om denne sektor skal prioriteres.

8.3.1 BEDRE RAMMEVILKAR

FOR FJERNKGLING

Fjernkelingen kan anvende forskellige energiformer,
hvilket ger den mere fleksibel og miljgvenlig end

de individuelle kelelgsninger. Danmark har saerlig
mulighed for at udnytte synergieffekterne mellem
fiernkeling og fiernvarme. Bade fiernvarme og -keling
har muligheder for at understotte elsystemet ved

at aftage el, nér den er billig og lagre henholdsvis
varmt og koldt vand i store termiske lagre.

Design, etablering og drift af fiernkelingsaktiviteter
kreever kompetencer, der findes i den danske
fiernvarmesektor. Fjernvarme og -keling herer derfor
naturligt sammen, og der er store synergieffekter ved
systematisk at udnytte fiernvarmeteknologi i design-,
etablerings- og driftsfasen.
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Den nuvaerende lovgivning indeholder en reekke
barrierer med hensyn til finansiering, organisering
samt anden lovgivning (herunder afgifts- og
skatteregler), der begraenser udbygningen med
fiernkeling. | andre EU-lande reguleres fiernvarme og
fiernkeling efter ens principper. | Danmark reguleres
fiernvarme og -keling efter henholdsvis "hvile-i-
sig-selv”-princippet og efter "markedsmaessige
vilkér”. "Lov om fiernvarmeforsyning” regulerer
fiernvarme efter "hvile-i-sig-selv”-princippet og "lov
om fiernkeling” er for kommunale fiernkelingsanlaeg
reguleret efter "markedsmaessige vilkar”.

| dag har danske kommuner derfor kun hjemmel

til at deltage og investere i fiernkelingsprojekter

pa kommercielle vilkar. Fiernkelingsaktiviteter skal
desuden veere selskabsmaessigt udskilt, og der kan
ikke stilles kommmunegaranti til fiernkelingsprojekter.

En anden regulering kan bidrage til at fremme den
teknologiske udvikling og innovation med fiernkaling,
som sikrer et hiemmemarked, der kan demonstrere
danske fijernkalingslasninger.

8.3.2 REFERENCEPROJEKTER

INDEN FOR FJERNKOLING

Fjernkeleprojekter anvender en betydelig andel af
lokal arbejdskraft til ledninger, grundvandskeling,
lagertanke og store kelemaskiner og varmepumper,
som i hej grad produceres af danske virksomheder,
mens de individuelle keleanlaeg har en betydelig
andel af mindre kelekompressorer, hvoraf en relativt
sterre andel produceres i udlandet.

Kombinerede fiernkele- og fiernvarmeprojekter

vil styrke eksporten inden for fiernvarme- og
fiernkelekomponenter betydeligt. Danske radgivere
og leveranderer af komponenter har allerede
markeret sig p& verdensmarkedet, og vil kunne
udbygge denne position, hvis der er et godt
hjemmemarked. Et hiemmemarked for avancerede
varmepumper til kombineret kel og varme vil
ligeledes styrke forskning og udvikling i den danske
industri inden for omradet.



60

BRANCHENS FORVENTNINGER TIL EKSPORTPOTENTIALET
INDEN FOR FJERNVARME OG FJERNKOLING

Synergien mellem fiernvarme og fiernkeling vil kunne

opnas, hvis lovgivningen tillader, at virksomheder

og kommuner far mulighed for aktivt at ga ind i

fiernkeling helt analogt til udviklingen af fiernvarmen.

Det vil sige:

> Teknisk effektivitet i form at optimale anlsegsprojekter

» Organisatorisk effektivitet i form af et dbent
samarbejde mellem alle aktorer om de bedste
lgsninger og

» Finansiel effektivitet i form af lavest mulig lanerente
baseret pd maksimal konkurrence blandt langivere.

Fiernkeling vil séledes i hej grad bidrage til at
effektivisere fiernvarmesektoren.

8.3.3 DE DANSKE ENERGISYSTEMER

SKAL INTEGRERES BEDRE

Den stigende andel af el fra vindkraft kan anvendes
samfundsgkonomisk mere optimalt og ikke blot
eksporteres. Der kan komme meget mere gron el

ind i varmebranchen, safremt rammebetingelserne
understetter dette - udfordringen er primaert
afgiftssystemet.

En af de nye teknologier, der bedst og
samfundsgkonomisk mest billigt kan sikre
sammenhaeng i energisystemet, er varmepumper.
Varmepumper kan omseette el fra vindmeller til varme
med hgj effektivitet. Der investeres ikke tilstraekkeligt

i varmepumper i fiernvarmesektoren, da den el,
varmepumperne skal bruge til varmeproduktionen,

er belagt med afgifter. Varmepumper kommer ikke
ind i fiernvarmesystemerne, sé leenge afgifter mm.
overstiger selve elprisen.

8.3.4 JGET GENANVENDELSE AF

VARME OG KULDE FRA ANDRE PROCESSER
Fiernvarme og fiernkalingssystemer i byerne skal
kunne genanvende varme og kulde fra andre
processer til energieffektive lasninger. Safremt der
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fra myndighedernes side blev stillet krav om gget
genanvendelse af overskudsvarme, frem for blot at
udlede overskudsvarmen fra industrien til luften og havet,
ville det initiere en udvikling af sektoren i hele Europa.

8.3.5 REGERING-TIL-REGERING-INITIATIVER
OM UDBREDELSE AF OG REGULERING AF
FUERNVARME

Da udviklingen af fiernvarme og fiernkelingssektoren i
hej grad er betinget af rammevilkérene for fiernvarmen
i de enkelte lande, ville en pavirkning af de enkelte
landes regeringer i forhold til kendskab til fiernvarmens
okonomiske, miljpmaessige samt integration af
energisystemer fremme sektoren.

8.3.6 EU KAN VARE MED TIL AT SKABE

EN STORRE EFTERSPURGSEL EFTER
FUERNVARME- OG KOLINGSPROJEKTER |
EU-LANDENE

EU kan med ny lovgivning og en revision af den
eksisterende lovgivning fremme udbredelsen af
fiernvarme. Samtidig har EU’s strukturfondsmidler
veeret katalysator for en udvikling af fiernvarmen i
Jsteuropa og Baltikum, og det er vigtigt at EU ikke
stopper med at bidrage til en mere effektiv varme- og
kolelosninger i medlemsstaterne.
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Dette bilag beskriver metoden anvendt til analyse af eksportpotentialet for de danske virksomheder. Folgende

komponenter indgér i analysen:

» KLARLAEGNING AF DE OVERORDNEDE
POLITISKE RAMMEVILKAR FOR FJERNVARME OG
-KOLING | EUROPA. Der er taget udgangspunkt
i de overordnede initiativer i forbindelse med
COP21-aftalen. Klimaforhandlingerne seetter de
overordnede globale rammer for dekarboniseringen
af energiforsyningen. Derefter er der lavet
en vurdering af EU’s politikker (direktiver og
strategidokumenter) — og ikke mindst udviklingen
i titagene — inden for fiernvarmesektoren. Der er
set p4, hvad direktiverne indeholder, og hvilken
betydning de har for de nationale love. Dette er
vigtigt at fa klarlagt, da fiernvarmesektoren ikke er
drevet af direkte markedsforhold, men i hej grad af
hvorvidt sektoren bliver stettet p& nationalt niveau.

ANALYSE AF MARKEDERNES/

LANDENES FORVENTEDE UDVIKLING AF
FJERNVARMESEKTOREN. Via spergeskemaer
og interviews er virksomhederne blevet

bedt om at vurdere sektorens udvikling.
Spergeskemaundersagelsen omfatter

alle virksomheder, der opererer inden for
fiernvarmesektoren, og er suppleret med
interviews med udvalgte virksomheder. Herudover
er vurderingen baseret pé diskussioner med
fiernvarmesektorens brancheorganisationer
samt den feelles brancheorganisation i Bruxelles.

Endelig har vi interviewet udvalgte landes
brancheorganisationer for at fa en vurdering

af udviklingen af sektoren i disse lande. Dansk
Fjernvarme samt Fjernvarmeindustrien er ligeledes
blevet interviewet om dette. Spergeskemaet og
interviewene har dannet grundlag for vurderingen af
sektorens udvikling.

DATAANALYSE FOR FJERNVARMESEKTOREN.
Statistisk materiale fra tre kilder er anvendt. For det
forste er de danske virksomheder blevet spurgt om
deres eksportforhold i en sporgeskemaundersegelse.
Herudover er der anvendt statistiske data fra den
europaeiske brancheorganisation Euroheat &

Power, som indsamler fiernvarmestatistik fra deres
medlemsorganisationer. Disse oplysninger er anvendt
til at kortleegge udviklingen inden for fiernvarme

og -keling i de enkelte medlemslande samt, hvor
udbredt sektoren er. Oplysningerne er suppleret

med data fra Eurostat inden for energiomradet. Da
der ikke findes deciderede varekoder for fiernvarme
og -kelingssektoren, er varekoderne approksimeret
til sektoren. Herved fremkommer der data for den
danske eksport til EU-landene samt til Kina, USA og
den ovrige verden. Baseret pa disse tre tilgange har
det veeret muligt at klarleegge den danske eksport til
de forskellige lande samt de danske virksomheders
markedsandele i de forskellige lande.
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BILAG B

PERSONER INTERVIEWET

Folgende personer er interviewet i forbindelse med udarbejdelse af denne rapport:

PERSON ORGANISATION POSITION
Poul Voss Euroheat & Power Director
Michael Glass Danfoss A/S ) Vice President, Products & Segments
Danfoss Heating Segment
Danfoss GmbH Application Director
Andre H
ndre Fansen Danfoss Heating Segment Application & Technology
Jorgen Agidius Logstor A/S Sales Director, District Energy
Anders Nielsen Grundfoss A/S Application Manager
ior Vice Presi
Knud Bonde Kamstrup A/S Senior Vice President

Meters - Heat/Cooling

Jesper Koch

Dansk Fjernvarme

Analysechef

Leder af Greon Energi
Strategisk udvikling
Systemeksport af fiernvarme

Anne Baastrup Holm

Dansk Fjernvarme

Udviklingskonsulent

Birger Lauersen

Dansk Fjernvarme

International chef/Manager International Affairs

Lars Hummelmose Fjernvarmeindustrien Managing Director

Morten Jordt Duedahl Fjernvarmeindustrien Business Development Manager
Sune Thorvildsen DI Energi Chefkonsulent

Mr. Vytautas Stasiunas Lithuanian District Heating Association ~ President

Rasmus Leth Traberg

Dansk Ambassade | London

Trade advisor
Energy and environment

Nicky Butterworth

Department of Energy & Climate
Change

Heat Networks Investment Scheme Design Manager

Patrik Holmstrém

Swedish District Heating Association

Head of Section Business Development and Market
Strategy
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BILAG C

DANSKE VIRKSOMHEDERS
VURDERING AF KRITERIER
FOR VAEKST/SUCCES OG AF
RISICI OG BARRIERER

| dette bilag gennemgés de danske virksomheders vurdering af kriterier for veskst/
succes som eksportvirksomhed samt deres vurdering af risici og barrierer.

KRITERIER FOR VAEKST/SUCCES SOM EKSPORTVIRKSOMHED
Virksomhedernes vurdering af, hvad der er af betydning for vaekst/succes som
eksportvirksomhed er afbildet nedenfor.

Finansiering 19%
Samarbejdspartnere 38% 46% 14% &
Tidligere aktiviteter (gensalg, opfelgning mv.) 30% 49% 19% ﬁ
Opsoegende salg fra Danmark (salgsbeseg) 14% 58% 19%
Lokal tilstedeveerelse (etableret produktion) 9% 15% 29% 27% 21%
Lokal tilstedeveerelse (eget salgskontor) 28% 17% 28% 19% 8%
Amindelige udbud 40%
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%
m Meget stor betydning  m Stor betydning Nogen betydning  m Mindre betydning  mIngen betydning

FIGUR

Betydende parametre
for veekst/succes som
eksportvirksomhed
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FIGUR

Danske organisationer,
samarbejder eller eksport-
fremstads betydning for
vaekst

Virksomhederne vurderer, at gode samarbejdspartnere i et eksportland er meget
vigtige for starrelsen af eksporten. 38 % af virksomhederne vurderer gode
samarbejdspartnere som vaerende af meget stor betydning, og yderligere 46 %
vurderer gode samarbejdspartnere som veerende af stor betydning. Det betyder,

at hvis salget skal @ges i et givet omrade, skal der opbygges et godt net af
samarbejdspartnere. Herefter felger tidligere aktiviteter som gensalg eller opfelgning
som veerende vigtige. 30 % af virksomhederne vurderer det som vaerende af meget
stor betydning, mens 49 % af virksomhederne vurderer det som veerende af stor
betydning. 19 % af virksomhederne tillaegger det nogen betydning. Virksomhederne
vurderer séledes, at nér ferst en virksomhed har faet foden inden for pa et givet
marked, s& giver det gode muligheder for ekstra salg. Markedspenetreringen

skal séledes skabes via etablering af gode samarbejdsrelationer, og nar forst
virksomheden er inde p& markedet, vurderes gensalg at vaere en oplagt mulighed for
at oge salget.

Lokal tilstedeveerelse ved etableret produktion vurderes ikke at vaere af veesentlig
betydning for eksporten af de danske virksomheder, hvorimod virksomheder anser et
lokalt salgskontor for vigtigt.

Danske organisationer, samarbejder eller eksportfremsteds betydning for veekst er
afbildet nedenfor.

Danske organisationer [SRF3 26% 34% 26% 5%
Eksportfremsted 43% 19% 8%
Samarbejde med danske myndigheder 16% 8% 32% 35% 8%
Samarbejde med ambassaden  [¥s175 19% 35%
ElspotsedtForcen (€47 %
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

m Meget stor betydning ~ m Stor betydning Nogen betydning  ® Mindre betydning  m Ingen betydning
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Virksomhedernes vurdering af danske organisationer, samarbejder eller
eksportfremstads betydning for veekst giver ikke et entydigt billede af, hvorvidt en
eller flere organisationer har sterst betydning for eksporten af fiernvarmekomponenter.
30-35 % af virksomhederne vurderer, at Danske organisationer, Eksportkreditfonden
(EKF) og Eksportfremsted har meget stor eller stor betydning for eksporten. Omkring
30 % af virksomhederne vurderer, at danske organisationer og eksportfremstad har
mindre eller ingen betydning for deres eksport.

Ca. 50 % af virksomhederne vurderer, at Eksportkreditfonden har mindre eller

ingen betydning for deres eksport. Dette billede er ikke uventet, da der er mange
smé virksomheder i fiernvarmesegmentet, der ikke har brug for EKF-stette til deres
eksport. De avrige 50 % af virksomhederne vurderer, at EKF har nogen til meget stor
betydning for deres eksport.

24 % af virksomhederne vurderer, at samarbejdet med danske myndigheder eller
ambassaden er meget stor eller af stor betydning for eksporten.

RISICI OG BARRIERER
Virksomhedernes vurdering af barrierer og risici p& eksportmarkederne i Vesteuropa
er afbildet nedenfor.
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FIGUR

Barrierer og risici pa
ikke-vesteuropaeiske
eksportmarkeder

Besvarelsen indikerer, at virksomhederne vurderer, at priskonkurrencen er den
hérdeste parameter. Specielt i Tyskland (55 % af virksomhederne) og herefter England
(45 % af virksomhederne) vurderes den at veere saerlig hard. | Holland og det ovrige
Vesteuropa vurderes priskonkurrencen af 30 % af virksomhederne til at vaere hard.
Virksomhederne bekrasftede dette menster med, at der specielt pa det tyske marked,
er alternative tyske leverandarer, der konkurrerer pa pris.

Herefter vurderer virksomhederne, at der er lovgivningsmasssige udfordringer
pa forskellige eksportmarkeder. Det er primeert i England og Tyskland, at disse
er specielt udfordrende. Mere end 30 % af virksomhederne har indikeret, at de
lovgivningsmaessige barrierer er en udfordring.

Manglende markedskendskab er ogsé angivet som en vigtig barriere. Dette ger sig
specielt geeldende i Tyskland og det avrige Vesteuropa.

Protektionisme er i Tyskland angivet som en vigtig barriere, mens det ikke rigtigt
udger et problem i de andre vesteuropaeiske lande.

Sproglige og kulturelle barrierer ser ikke ud til at udgere et problem for de danske
virksomheder, der eksporterer til Vesteuropa.

Virksomhedernes vurdering af barrierer og risici pa ikke-vesteuropaesiske
eksportmarkeder i er afbildet nedenfor.
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Billedet af barrierer og risici pa de ikke-vesteuropaeiske markeder er noget
anderledes. Her antydes det kraftigt, at specielt korruption udger et keempeproblem
i Rusland og SNG-landene, hvor 85 % af virksomhederne angiver det som en

stor barriere for yderligere eksport. Virksomhederne vurderer ogs4, at korruption i
@steuropa udger et problem, da 50 % af virksomhederne har angivet det som et
problem. Mere end 40 % af virksomhederne indikerer, at korruption i Kina udger en
barriere for yderligere eksport.

Sproglige og kulturelle barrierer udger ogsé et problem — specielt i Kina, hvor
mere end 50 % af virksomhederne indikerer, at det er et problem. Herefter folger
Rusland og SNG-landene, hvor mere end 40 % af virksomhederne indikerer, at
det er et problem.
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